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Modula apraksts
1. limenis

Modula merkis

Modula nerkis ir sekngt izglitojarra izpratni par tautsaimni@igas norism, ekonomisko procesuitiou un nommi, darba organicijas pamatprincipiem.

Modula uzdevumi

1. Radt izglitojamajam ies§ju izprast ekonomigis sisEmas, ekonomikas pamatjajutmus.
2. Veicinat izglitojamo spju analizt ekonomisks probémas ikdienas dze un konkEtaja nozag, piepemt pamatotusimumus par finansu

pakalpojumu lietoSanu un savas karjeras@banu izelétaja profesionlaja joma.

3. Radt izpratni par ugémuma darba orgartiziju, vadbu un veidot iemgas sava un grupas darba orgacijz, veicirat atbildibas par
pienemtajiem émumiem veido3anos.

4. Sniegt zinSanas par matafo vertibu uzskaiti ugemuni, veidot prasmes aizpitdsaimnieciskos dokumentus.

5. Veidot izprati par piepragima veidoSanos, p¥a piedivajuma veidoSanu, piée virzisanu tirg.

Modula ieejas nosagumi

Apgita pamatizgtiba, pietiekamas prasmes madégko apekinu veikSag, sgEjas veikt skaitlisks infornacijas noerteSanu un an#di; prasme veik
uzdevumus patstigi un komand.

Modula apguves
novert éSana

Izglitojamo sasniegumusne 10 ballu @rteSanas skal Modua apguvi nogrte, sistematiski un reguiri novertgjot pedagoga uzdoto individie un grupu
darba uzdevumu izpildi fuibu procesa laik uzsvaru liekot uz $fu patsivigi veikt uzdevumus, anadiziegitos rezulitus, prasmi organi savu un grupa
darbu, prasmi phot uzdevuma izpildes gaitu, atl@tdoar sasniegto rezaiti un to pamatot. Katra tematgkgma ir velama ievaderteSana, lai nosrtetu
temata apguves iegjps, ka ai optimali veidotu grupas. Katra temata régghna ir vélams summavais \ertéjums,nemot \era macibu sasniegumu apguve
[imeyu indikatorus. 1zgtojamo anatisko prasmju atstibai ir vElama af savstarpja izglitojamo veikto uzdevumu iziteSana.
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Modula saturs

1. limenis
Sasniedzamais Temats leteicamais macibu M acibu sasniegumu apguvedrenu Macibu metodes
rezultats saturs indikatori
Vidgjs (pietiekams) Augsts apguves Metodes Metodes pieners
apguves imenis limenis nosaukums
Izprot nozmigus | 1. Ekonomikas | 1.1. Ekonomika un| Sniedz ekonomikas Prot izskaidrot ¢etrus| Apskats Izzinat sitlaciju  par da#du banku
ekonomikas teorijas pamati. | ekonomisks jedzienu skaidrojumus. ekonomikas piecavatajam juridisko un fizisko person
pamatprincipus un (30% no modia | sisemas. Nosauc cetrus| pamatjautjumus, kredieSanas iesfjam, pre&u sortimentu
ekonomiskos procesus.| kopgja apjoma) | 1.1.1. Ekonomikas | ekonomikas izmantojot lida atbilsto5aj noza& un to razatju
Zina un prot lietot jedziens. pamatjaujumus un| uzmémuma datus. raksturojumu.
jédzienus:  ekonomika, 1.1.2. Mikroekono | ekonomikas rerkus. Izprot
preces, pakalpojumi, mikas un| Zina mikroekonomikas mikroekonomikas un Informatvo | Izmantojot Centilas Statistikag
mikroekonomika, makroekonomikas un  makroekonomikas makroekonomikas tehnolgziju parvaldes majas lapu, izertét
makroekonomika, galverss atkiribas. atkiribas. atXkiribas. izmantoSana| atbilstoSas nozares dinamiku.
vajadzbas, ¥lmes un 1.1.3. \Elmes un| Identifice velmes un| Klasifice Vvelmes un| un avotu
dabas resursi, citku vajadzbas. vajadibas, sniedz vajadibas @c to| anaize
resursi, zeme, darbs, 1.1.4. Ekonomikas | pienerus. noZmiguma, pamatg
kapitals, razosana pamatjawjumi. Sasaista ekonomiskasnepiecieSafbu Grupu darbs| Grupa apspriest, #Ju uzmemumu
efektivitate, piepraguma 1.1.5. VienlarSots resursus ar ekonomikasapmierirat cilveku izglitojamie \Eletos nodibiat un kadas
un piedivajuma tirgus modelis. pamatproldmu. vajadabas sabiedlpa. preces vai pakalpojumus &letos
funkcijas, elasgs un 1.1.6. Ekonomiskie | Nosauc  ekonomikas Izverte resursu optilu piedavat. Kadas vajadibas piino
neelaggs piepragums, resursi. aktivitates fmepa | izmantoSanu, apmierirat ar savu produkty
inflacija, bezdarbs 1.1.7. EKonomisiks raditajus, izmanto| izmantojot lkida (pakalpojumu). Kopgi izstradat un
nauda, finanses, banka, SisEmas. piererus. uznémuma pieraru. uzrakstt uznpémuma daribas narki un
kredits, valsts budzets, 1.1.8. Tautsaimnieci§ Uzskaita tirgus lzskaidro ekonomikas preiu  raksturojumu.  Argumedt
budzeta defits, ka aprite. | dalibniekus, tirgug aktivitates imena prezentt izstradato projektu.
starptautisks Ekonomikas veidus un strukiru. radtajus, raksturo esosp
ekonomisks attie@bas. aktivitates imepa ekonomisko  siticiju
Spj iegat un apkopot raditaji. Latvija. ProbEmu Temats:
informaciju par 1.1.9. Tirgus Klasifice tirgus | risinaSana Resursu  ierobeZiitas  proldmas
konkretaja nozae reguksSanas dalibniekus, tirgus personiskagy un  uzémejdarbibas
notiekoSajiem melanisms, veidus un strukiru, paerina.
ekonomiskajiem tirgus daibnieki, nosauc pierrus.
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procesiem, raksturg
ekonomisks probémas
ikdienas dme un
konkretaja nozag, savas
kompetences  ietvarg
pienemt pamatotus
[Emumus par sava
karjeras ginoSanu

izveletaja profesioalaja
joma.

Apzinas ekonomiskq
zinaSanu noumi
uzgemejdarbibas
attistibai.

D

konkurence,  tirgus Sniedz piererus, | Izskaidro piepragima
veidi un strukira. raksturojot un piedivajuma
1.2. Piepragums un| piepragumu un| funkcijas, nosau
piedavajums. piecavajumu. piengrus.

1.2.1. Piepragima un| Zina, kas ir| 1zskaidro tirgus
piedivajuma funkcijas. | pieprajums un kas - lidzsvara  veidoSas
1.2.2. Piedvajuma piedavajums. nosagumu.

funkcija. Zina, ko nome | Klasifice piepraguma
1.2.3. Tirgus [idzsvara cena. elastbu ietekmajoSos
Iidzsvara veido3as. | Saprot tirgusitizsvaru. | faktorus

Lidzsvara cena. Nosauc piepragima un
1.2.4. Piepragima piedivajuma elagbas
un piedivajuma likumsakatbas,
elastba. izmantojot pierarus.
1.3. Nauda un bankuNosauc naudas Izskaidro nauda
siséma. funkcijas un naudasfunkcijas un naudal
1.3.1. Naudas veidus. veidus, sniedz
funkcijas unipa3bas.| Atpazst finanSu| pienerus.

Naudas veidi. institacijas. Izprot finansu
1.3.2. Naudas Sasaista naudasinstiticiju noami.
piepragums un| piepragumu un naudas lzverte naudas
naudas pietl/ajums. | piedivajumu. pieprajuma un nauda
1.3.3. Kredtiesides, | Nosauc ofi Ilimea | piedivajuma

to funkcijas. bankas un citas veidoSanos.

1.3.4. Banku sistma | kredtiestides. Apraksta banky
Latvija. Zina, kas ir kretls, un| sisemas strukiru,
1.3.5. Bankas krath | nosauc vaitkas kreda | minot piengrus.

veidi. formas. Izskaidro dafdas
1.3.6. Finansu Identific finanSu| kredita formas.
pakalpojumu pakalpojumus un Apraksta finansy
pagrétaju tiegbu | pagretaju tiesbu | pakalpojumu
aizsardma. aizsardibu. nepiecieSaifbu.

1.4. Valsts finanSu Zina paéretaju tiesbu

sisemas sagvddas.

1.4.1.
budzets.
1.4.2.
iekarta,

aizsardias iespjas.

o

Valsts

Budzeta

process

Zina valsts kopbudZet
sasivddas.
Nosauc budZeta iektas

un budZeta proceg

alzskaidro ldi budzeti
veido valsts|
kopbudZetu.

alzskaidro, kas in




organizcija. sasivu. budZeta iekta un

1.4.3. Budzeta Sniedz piererus, | budzeta process.

ienemumu raksturojot budzeta Klasifice budzeta

veidoSafas. BudZeta ienemumus un| iepémumus un

izdevumi un defigs. | izdevumus. izdevumus.

1.5. Starpvalstu Apraksta, E veidojas| Sasida sava

ekonomisks budzeta defits. uzpémuma budzetu.

attieabas. Izprot budzeta defita

1.5.1. Imports un veidoSanos.

eksports. Sniedz importa un lzskaidro importa un

1.5.2. Valsts eksporta raksturojumu.| eksporta

maksgjumu bilance. | Identifice valsts| nepiecieSafbu

15..2. Latvijas argjas | makgjumu bilanci. tautsaimnietbas

tirdznieabas Nosauc pierrus, | attistba.

raksturojums. raksturojot Latvijag lzprot valsts

argjo tirdzniedbu. maksjumu bilanci.

Izskaidro argjas
tirdzniedbas pozitvos
un negawos aspektus.

leteicamie avoti

Bikse V. Ekonomikas teorijas pamatprincipi. Ig& Izgitibas s&i, 2007.

Biznesa ekonomiskie pamati./SaktV. Bikse. — Rga: Zvaigzne ABC, 2005.

Gods U. Mikroekonomika (pirandda). — Tutba.

Hofs K. G. Biznesa ekonomikaidd: Jina Rozes apgls, 2002.
Kumerdanka A. Biznesa ekonomiskie pamatiigaRTuiba, 2007.
Sinicins M. Ekonomika 10.—12. Klasei. ¥d&: RaKa, 2009.

Senfelde M.Nikitina V., Kullesa |. Makroekonomika. —ifa: Kamene, 2000.




Sasniedzamais Temats leteicamais macibu Macibu sasniegumu apguvedrenu Macibu metodes
rezultats saturs indikatori
Vidgjs (pietiekams) Augsts apguves Metodes Metodes piengrs
apguves imenis limenis nosaukums
Izprot gamatvedbas 2. Gramatved- 2.1. Gamatvedbas Sniedz gimatvedbas| Izskaidro Tie& Tiek demonstti gramatvedbas
noZimi un tai izviratas | bas uzskaite un | batiba, nozme, | jedzienu skaidrojumus.| gramatvedbas un| uzskate dokumenti.
prasbas. materialo uzdevumi. Define gramatvedbas| uzskaites gdzienu
Zina un prot lietot| resursu aprite. 2.1.1. Gamatvedbas | merkus, uzdevumus. | at¥iribas. Praktiskais | Izglitojamie sagatavo pte
jedzienus: (20% no modla | uzdevumi, tai| Nosauc galvenos Klasifice gramatvedbas| darbs pavaddokumentus.
gramatvedbas kopgja apjoma) izvirzitas praghas. gramatvedbas datu ipatnbas, uzdevumus,
uzdevumi, uzskaites 2.1.2. GEmatvedbas | izmantogjus. uzskaites Informatvo | Piepraguma un piedvajuma idzsvara
objekti, gamatvedbas datu izmantatji. Uzskaita galveno$ pamatprincipus. tehnolgziju cenas un apjoma hoteikSana. itoghmie
datu izmantdaiji, 2.1.3. Nodolu un| nodoku un nodevy Raksturo galvenos izmantoSana| no interneta atlasa noteikta partattKa
gramatvedbas metode nodevu latiba. veidus. gramatvedbas datu vai invenfira piedivatas cenas un izveidd
gramatvedbas bilance 2.2. GEmatvedbas izmantofijus un viu saldzirgjuma tabulu.
naudas pisma, uzskaites objekti. merkus.
materilie lidzeKi, to 2.2.1. Saimniecigis Raksturo galvenos Uzdevumu | Produkta/pakalpojuma paSizmaksas
vertiba un uzskaite. darlibas i@emumi un nodoku un nodevy risinaSana pamata agkins, darba algas
Define  nodoKus un izdevumi. veidus, prot  veikt aprkinaSana; prdodanas produkcijas
nodevas. 2.2.2. NaudasidzeKu pamata agkinus. pardoSanas cenas noteikSana.
SiEj aizpildit bieZk uzskaite. Sniedz piererus, | Lieto  gamatvedbas
lietotas gamatvedbas 2.2.3. Prathas un| raksturojot dokumentus kases
dokumentu formas un saistbas. gramatvedbas ope&ciju uzskaitei un
materilo lidzeKu 2.2.4. Kajumi. uzskaites procesl pamatoSanai.
uzskaites formas. 2.2.5. Pamaitizeki un | batibu un to elementus] Izverte, kam ir tiethas
Prot apekinat citi ilgtermina | Nosauc kijumus. rikoties ar ugémumu
nepiecieSamo matafo ieguldjumi. Izprot, ka nogkini starp | naudas 1tizeKiem
vérttbu un  idzeKu 2.3. Gamatvedbas uznémumiem, bankas kontos.

nepiecieSafbu, ki af
izveleties piegdatajus.
Prot sagatavot matalo
vertibu kustbas
pavaddokumentus.

Apzinas gamatvedbas
zinaSanu nommi

uzpémumu un visas

metode.

2.4. Pénas vai
zaudjumu  apekins,
gramatvedbas
bilances lhtibas un
strukiira.

2.5. GEmatvedbas
dokumenti.

organizcijam un
daAdam kredtiestidem
notiek bez skaidra
naudas starpnigzas.

Izskaidro, k& veidojas
pircgju un pastitaju
5 paiadi.

Klasifice krajumus,
pamatidzelus,
nematefilos un
ilgtermina finansu
ieguldjumus.




tautsaimnietbas
sekmga darliba
atistiba.

un

2.5.1. GEmatvedbas

dokumentu gdziens
un nozme.
Dokumentu saturg
klasifikacija.

2.5.2. Dokumentu
izveide, apstde,
apgroiba, glalasSana.
2.6. Gada frskats.
2.6.1. Gada Pskata

Nosauc dimatvedbas
metodes elementus.

Izskaidro

gramatvedbas metode

&

sasivddas.

2.6.2. Gada Pskata
noformeSana.

2.7. Naudas pbma.
2.8. Materilo IidzeKu
un \ertibu uzskaite ur
aprite.

2.8.1. Matedlo
l[idzeku un \ertibu
nepiecieSambas
noteikSana.

2.8.2. Piegdataju
izvele.

2.8.3. Piegdes igumu
sagatavoSana u

noskgsana.

Nosauc galveno
bilances postais.
Raksturo bilances

aktivu un pas/u.

stradajis ar pénu, kados
ar zaudjumiem.

elementus.
Izverte metoZu
lietojumu, piem.,
kalkulaciju.
Izverte krajumu
uzskaites urj
nowertesanas,
inventarizcijas metodi.
5 |1zskaidro, kas in
bilance, bilances
5 postai un no kadam
ddam ta sasiv.
Izskaidro galvenos
bilances postaus.
Izverte, kados
gadjumos uzémums




2.8.4. Piegdes grafiki.
2.8.5. Mateiilo
l[idzeku un \Ertibu
saemsanas um
izsniegSanasakiiba.
2.8.6. Produkcijas
realizicijas hiutiba un
kartiba.

Nosauc dimatvedbas
uzskait izmantojamosg
normaltvos

dokumentus.

Aizpilda stingas
uzskaites dokumentus.
Spj  noformet  un
atbildigi sagatavot
nepiecieSamos
gramatvedbas
dokumentus.
Izskaidro stingis
uzskaites  dokument
raksturgas pazmes.
Klasifice
pirmdokumentus
gramatvedbas
attaisnojuma
dokumentus.

ur

Sniedz piererus par

Nosauc gada Foskata

gramatvedbas sasivddas.
kartoSanas foram. Izprot  pdpas vali
Identificc  uzpémumu | zaudjumu apekina
iek&jos un argjos | noAmi.
parskatus. Izskaidro  upemuma
gada prskata
noforneSanas prabas.
Raksturo naudas lzskaidro nauda:
plasmu. plismu uzémuni ta
dibinaSanai un atstbai.
Nosauc mateilo | Prot izskaidrot
[fdzeKu un \Ertibu | materilo lidzeHu un
nepieciesSafbas vertibu nepiecieSathas
noteikSanas nami. vajadibu.
Prot veikt vienkrSus| Veic nepiecieSam
aprekinus. materilu  daudzuma
Izprot piegdataju | apekinus konketas
saldziraSanas situacijas.
nepiecieSafbu. Prot izskaidrot
Prot saldzinat noraditos | piedadataju

piecadatajus.

satdzimaSanas

D




Saprot gdzienu
piecides grafiks, @
batibu.

Uzskaita

presu piedgides
dokumentus.

Izprot gatasus

produkcijas  uzskaite
nepiecieSafbu.

Prot sagatavot pte
pavaddokumentus.

nepiecieSafbu.
Saidzina piegdataju
izveles kri€rijus un to

galvenos$ nepiecieSafbu.

Patsivigi prot atrast
informaciju par
piecadatajiem un
ssafdzimat  atbilstoSos
piecadatajus.

Saprot piegdes igumu
nozZimi, prot saldzinat
dazdus igumus,
izvertet to saturu.

Izprot piegdes grafiku
nepiecieSafbu, to
sagatavoSanas
pamatprincipus.

Prot noformat presu
uzskaites urj
pavaddokumentus.
SpEj aizpildit darba
proced nepiecieSamg
dokumeniciju.

Prot veikt izmantotq
materilu uzskaiti.

leteicamie avoti

Alsina R., Zolotuhina K., Bojarenko J. Vibds gimatvedbas pamati. —1ga: RaKa, 2006.
Grigorjeva R., Jesetika A., Leibus I., Svarinska A. @matvedbas pamati. —iga: LUMA, 2006.

PelSs A .Vaitbas gimatvedba. — Rga: RTU, 2000.

Ragkevica V. levads gmatvedba. — Riga: LKA konsulfciju un nacibu centrs, 2008.
Saksonova S. Wzmgjdarlibas pinoSanas pgmieni. Macibu idzeklis. — Rga: 1zgitibas sti, 2004.
Sprancmanis N. Uzmgjdarlabas Igistikas pamati. — ®®a: Burtene, 2011.

LR likums Par gimatvedbu, http://www.likumi.lv/doc
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Sasniedzamais Temats leteicamais macibu Macibu sasniegumu apguvedrenu Macibu metodes
rezultats saturs indikatori
Vidgjs (pietiekams) Augsts apguves Metodes Metodes piengrs
apguves imenis limenis nosaukums

Izprot nozmigus | 3. Tirgzinibas 3.1. Tirgzinbas Sniedz tirgzitbas| Izskaidro  tirgziibas| Diskusija Piecdhvatie temati:
tirgzinibas darbiba jedziens un btiba. jédzienu skaidrojumus.| jédzienus un to iiibu Vélmes un vajadbas.
pamatprincipus un tirgus uzpémuma. 3.1.1. Tirgzinbas Nosauc tirgzitbas | praktiskaj dartiba. Ekonomiskie resursi un ekonomik
petjumu procesus. Izprat (20% no modia | batiba un elementi. merkus. Izskaidro tirgzifbas pamatproldmas.
uzpemuma darba | kopgja apjoma) | 3.1.2. Tirgziibas merkus un to saigbu ar Efektiva resursu izmantoSana.
lietotas koncepcijas. merki. tirgus elementiem un Bezdarbaimenis.
Prot lietot gdzienus: 3.2. Tirgzinbas subjektiem. Inflacija un deficija.
tirgus, preces iekEja unargja vide. | Nosauc iek§as un| Zina un izskaidrg
pakalpojumi, razoSana, 3.2.1. Tirgzinbas argjas vides faktorus. | savstarpjo  attiedbu | Argument- | Piedivatie temati:
tirgziniba,  tirgvedba, vides hitiba. Sniedz vides faktoryi noami starp iek§as | ta eseja Tirgzinibas mix pagkumu kompleksg
vajadibas, ¥lmes, 3.2.2. Tirgzinbas raksturojumu, sniedzqgtvidi un argjas vides raksturojums.
reklama, klients, tirgug iek&ja vide. pierrerus. faktoriem. Serviss pirgjiem.
petjums un ceny 3.2.3. Tirgzinbas tieSi| Sasaista atbifbu par| Klasifice vides faktorus Pircgju lemumu pi@emSana tirg.
veidoSanas metodes. ietekngjosaargja vide. | pareizu tirgzifbas| pec to nozmiguma, Vaditajs, vara, vatbanas stili.
SpEj iegat, apkopot un 3.2.4. Tirgzinbas vides veidoSanu arveidojot sava Komunikaciju un konfliktu raksturojums.
izmantot informaciju par netiesi ietekrgjoSa | uzgemuma  dartbas| uzpémuma vides Uzrakstt apneram 200 drdus garu
sabiediba un konketaja argja vide. efekivu vadSanu. faktoru anai. parspriedumu par tematu: ada ir
nozag notiekoSajiem 3.3. Tirgzinbas Izskaidro un pamato pardewja motivacija? Parasti pirms
ekonomiskajiem ur process. savu viedokli par vides s\etkiem, sezonas beig veikalos
tirgzintbas  procesiem, 3.3.1. Tirgzinbas faktoru nozmi. notiek pré&u izpardoSana. Preces tig
raksturo klientu procesa fitiba. Veic savu anati par piedavatas par ze@kam cerm ar
piesaistes probinas 3.3.2. Tirgzidbas mix konkigta  uzemuma atlaiem (pamatot viedokli, lieto
ikdienas dwe un pagikumu komplekss. tirgzinibas vides faktory tirgzinibas gdzienus).
konkietaja nozag, 3.3.3. Serviss darhibu.

AS
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pienem pamatotus
[emumus par cenu
veidoSanas umn
produkcijas

popularizsanu,

nodroSina produktu ar

attiedgo servisu.

SpEj piepemt Emumus
par probEmu risirgjumu
konkretas sitlacijas
savas profesiatas
darhbas jom.

Apzinas tirgzirnbas
noZimi tautsaimnieta
un uzémuma dariba.

pircgjiem.

3.4. Tirgzinbas
informacijas sistma.
3.4.1. Infornacijas
sisemas
pamatelementi.
3.4.2. Tirgzinbas
petijlumu process.
3.5. Pirgju  lemumu
pienemsana tirg.
3.5.1. Pirgju  riciba
[emumu pieemsaa.
3.5.2. Pirgju lemuma
pienem3anas posmi.
3.5.3. Pirgju lemuma

pienemsana pal
jauniem produktiem.
3.6. Preces dves
cikls.

3.6.1. Preces  @#s
cikla fazes.

3.6.2. Tirgzinbas
straggijas
koncepcijas.

Sniedz piererus,
raksturojot tirgzitbas
procesa ftibu un to
elementus.

Nosauc tirgzitbas mix
elementus.

Sasaista tirgzibas
procesa fttibu un to
mix elementu nami
tirgziniba.

Identificc  tirgzinibas
mix elementus @& to
raksturojuma.

Izprot servisa nami
preces virisanai tirg.

Izskaidro un anali
konkta  uzmémuma
tirgzinibas mix
elementus.

Izsaka un pamato say
viedokli par konkgta
uzmémuma tirgzidbas
mix elementiem.

Prot orientties
organizcijas
piedavatajos produktu
veidos un to
pamatpaibas, lai
sniegtu klientiem
informaciju  atbilstoSi
piepragumam.

SpEj piesaistt jaunus
klientus, prasigi, ar
pozitivu attieksmi
risinat vai nepigaut
konfliktsituacijas,
ieverojot  saskarsmeg
komercinfornmacijas
aizsardibas un
konfidencialitites
pamatprincipus.

SpEj ar pozitvu
attieksmi piesaitt
jaunus  klientus  un
parliecinat vinus par
uzpémuma stabilitti un
piedavato produktu
kvalitati.

Izprot servisa nami
preces virlSanai tirg
un prot  pamato

izveletos servisa veidus.

Intervija/
aptauja

Netied
uzskate/
piedavato
avotu
anaize

Grupu darbs

Lomu sgle

Diskusija

Izglitojamie iztaug par noteiktu tematy
(piem., tirgzinbas mix elementiem
sortimenta anati, safdzinat vienas
nozares uggmumu konkurenci) viend
vai vairakus uzémumus. lzgitojamie
péc sarunas apkopo reztlts un
formule secirijumus.

Pedagogs izsniedz rakhas bukletus
vai citus rekimas mateadlus un
izglitojamie veic to izpti
(apdroSiaSanas firmu piedvajumi,
nozares uzZEemumu préu
piedavajums).

Izglitojamie grups analiZ konkEtas
preces dwes ciklu un prezedtgrupas
diskusijas rezuitu.

Pedagogs piada
tematu:
Klienta un prdewja saskarsme
probEmas fardoSanas procas

lomu sgles par

Temati:

Pasgitijuma izpilde atbilstas laika un
kvalitate.

Nozares ugemuma tirgus paplasiSanas|
iesfgjas.

Naudas poZita un negata ietekme uz
uzpemgjdartibu.

I
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Sniedz piererus,
raksturojot savstagp

attieabu nozmi
tirgzinibas
komunilaciju veidos.
Izprot  komunilaciju
veidu atgirthas.
Sniedz pierarus,
raksturojot tirgzifbas

petijumu procesu.
Nosauc ankéBanas un

anketas raksturlielumus

D.

Apzinas atbildbu, kas
saistta ar informacijas
precizitites un
pamataibas ikSanu un
lietojumu.

Apzinas atbildbu, kas
saistta ar attietgo
komunilaciju veidu
lietojumu  tirgzinbas
proce4.

Lieto efektvas
komunilacijas prasmes
konkreta uzpemuna.

Izprot nepiecieSarhu
konstrukivi risinat
attiedgas  probémas
komunilaciju
lietojuma.

Izskaidro infornacijas
sisEmas
pamatelementus un {o
lietojumu konketa
uzgémua.

Izprot anketag
sasidiSanas principus.
SpEj patsfivigi  veikt
aptaujas.

Izskaidro un izerte
iegato informaciju par
konkrgtu probEmu.
Piemt spEja savasg
atbildibas imen,
izmantojot tirgus
izpetes rezulitus,
pastvigi aktualizt
informaciju par

uznémuma produktiem.
Izsaka un pamato say
viedokli par ie@to datu
lietojumu un lietdabu
tirgzinibas process

SpEj popularigt  un
pardot  organiicijas
produktus, shiedzat
profesionlu
informaciju  par to
klastu, izcenojumiem
un apmaksasaktibu.
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Spej sadarboties ar
klientiem, izzirmt vinu
vajadzbas, noteikt
svafigako, lai iz\ertetu
un piedivatu lakiko
risinajumu no
uzgémuma
piedavatajiem
produktiem.

Nosauc pirgja ncibas| lzskaidro pir€ju

[emuma pieem3anas lemumu pieemsSanag

posmus. posmus datiam pretu

Identifice pircgju | grugam.

[emumu pi@mems3anas Izskaidro un diskatpar

nozZimi tirgziribas | pircgju [emumu

proces. piepemSanas

Apzinas atbildbu, kas| ietekngjoSiem

saistta ar  pir€ju | faktoriem.

[emumu pi@emsSanas Izsaka un pamato sayu

veicinasanu. viedokli par prok#mam

un to no¥rSanu pirgju
[emumu pieemsaa.

Nosauc preces o=zs
cikla posmus.

Identifice atkiribas
starp preces @zes
ciklu fazem.

Apzinas atbildbu, kas
saistta ar preces dzes

cikla fazu pareizu
noteikSanu un  tq
ietekmi uz produktg

virzisanu tird.

Lieto preces dxes
cikla fazes un
tirgzinibas  straigijas
koncepcijas.

Prot konstrulvi risinat
attiedgo preces dges
ciklu fazu probémas.
Izskaidro un pamato
savu viedokli par prece
dzves cikla §Zu noZmi
preiu pardoSana.

n
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Sasniedzamais Temats leteicamais macibu Macibu sasniegumu apguvedrenu Macibu metodes
rezultats saturs indikatori
Vidgjs (pietiekams) Augsts apguves Metodes Metodes piengrs
apguves imenis limenis nosaukums
Izprot nozmigus | 4. Uzémgj- 4.1. VadSanas Sniedz piererus, | Izskaidro un pamatop Macibu Pieciva  macibu ekskursiju uz
vadSanas principus undarbibas bitiba, &s | raksturojot  vatfanas vadSanas gdzienus un| ekskursija | tirdzniegbas centru, savas nozares
vadSanas dafbas| vadiba. (30% no | raksturojums. elementus ur) to elementus. uzgémumu, lai iepattos ar organicijas
procesus. modua kofgja 4.1.1. Unemuma uznpeémumu veidus. Izskaidro vatbanas formu un  upémuma  strukiru.
Izprot uzémuma| apjoma) vadiSanas fiiba. Identificc formalas un| merkus un to saiBu ar Izgltojamie darba rezdlta izverte
darkibas vatBanas lomy 4.1.2. RazoSanas nefornalas uzmémuma  dartbas organiacijas strukiiras atbilgbu
tautsaimnietba. resursi, to| organizcijas, efektivitati. uzemejdarhibas specifikai.
Zina un prot lietot raksturojums. izmantojot pierarus. Izverte vadSanas
jédzienus: vaitajs, 4.1.3. VadBanas Apzinas vadSanas| principus un to| Sreles Izmanto sples: Monopols, naudas
vadSana, speciakizija, pamatprincipi. batlbou un & noami | lietojumu konkegta pirkSana un frdoSana u.c.
darba dabana, vara 4.2. Organizatorists | uzpemejdarhiba. UzZpémunmE un sad
vadsSanas stili, formas. darhba. ProbEmu Temats prol@mu risiraSanai:
komunikacija, 4.2.1. Organizatoriskig Nosauc un raksturprisinaSana Pientrota vadSanas stila iale konkgta
motivacija, [Imeni. vadSanas principus, darba kolelwa konflikta sitacijai.
komunilacija, vides 4.2.2. Organizatorigis lietojot konkgtus
faktori, misija, narki, formas. pienerus. Jaugjumi/ Piedivatie temati:
probkEmas, 4.2.3. Pilnvaras, tq atbildes Darbinieku motigSana.

konfliktsituacijas, k af
prot piememt pamatotus
[Emumus par savl
profesionlo darlabu.

SpEj piepemt Emumus
par probEmu risirgjumu
konkietas situicijas
savas profesiatas
darhbas jom.

Parzina Emumu
pienemSanas tehngiju
un demonst  S[Eju
nowertét Iémumus no
ekonomisk un ctiska

D

aspekta.

butiba.

4.2.4. Atbildba.
4.3. Vadtajs,
vadiSanas stili.
4.3.1. VadBanas
batiba.

4.3.2. Vaitaja
vadtaja ipa3bas.
4.3.3.Varas Htitiba,
varas veidi.

4.3.4. Va@dBanas stilu
klasifikacija.

4.4. Llemumu
pienemsanas proces

vara,

loma,

(2

4.4.1. lemumu

Grupu darbs

Projektu
metode

Konflikta raSaas &loni.

Piedivatie temati:

lepaities ar Kda konkgta uzmémuma
iekEjas vides faktoriem un prezent
grupas darbu.

Uzpemumu ietekrgjoSo argjo faktoru
apziraSana.

Nozares ugemuma dartbas struliras
izpete.
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SpEj nowertet parvaldes
organizatorisko struktu
un komunilicijas
lietdefigumu.

Apzinas vadSanas
noZimi tautsaimnieiba
un uzmeémuma dartba.

piepem3anas name
un hitiba.

4.4.2. lemumu
pienemsanas process
4.4.3. [Emumu
pienemsanu
ietekngjoSie faktori.
4.4.4. lemumu
grupveida pigemsana.
4.4.5. lemumu koks.
4.5. Komunilkciju

un konfliktu
raksturojums.

4.5.1. Komunikcijas
batiba un nomme.
4.5.2. Komunikciju
process, formas, veidi
4.5.3. Ciheku
iztureSaras
komunilaciju proceas.
4.5.4. Komunikciju
organizsana.

4.5.5. Konflikta

Nosauc ugemuma
organizatorisko  formy

veidus.

Identificg atbilstosi
dotiem kri€rijiem
organizatoriskos
[TImenus un

komunilaciju plasmu.
Identifice pilnvaras pc
to noZmes un sabas
[emumu pigems3aa.
Apzinas
organizatorisks
strukiiras nomi
uzémuma un sav
praktiskaji dartiba.

Izmanto savas
zinaSanas
organizatorisko
strukiiru izveidei.
Izskaidro
organizatorisko  formu
veidus un imegus [Ec
noteiktiem  Aditajiem
un saista tos ar kordto
uznémumu daribu.
Klasificg pilnvaras pc
to noZmiguma,
veidojot savu pilnvary
delesgSanas sistmu un
pamatojot savu idej
uzpémuma dartbas
pilnveidoSaa.
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iemesli, ltiba, veidi.
4.5.6. Konflikta
atrisiriSanas metodes
4.6. VadSanas lomg
uznémejdarhiba.
4.6.1. Unémuma
darba pinoSana.
4.6.1.1. PinoSanas
[Tmeni.

4.6.1.2. Pinu
hierarhija.

4.6.2. Unemuma
darba organ&Sana.
4.6.2.1. Specialita
darba dabBana.
4.6.2.1. Dartbas
apvienoSana noges.
4.6.3. Darbinieku
motiveSanas mode
4.6.4. Unémuma
darlibas kontrole.
4.7. Klientu
vadiSana.

4.7.1. Klientu
raksturojums,
klasifikacija.

4.7.2. Klientu

Sniedz §dziena vadajs
skaidrojumus.

Nosauc vatfaja darba
organizciju, saista tos
ar piengriem.

Identificc un izskaidro
vadtaju hierarhiju un
tos imequs.

Sniedz un  nosaug Sggj izprast upemuma
vadtaja 1padbas un to| strukiiru un daribu.
nozZimi vadSanas| Identifice vadtaju
proces. hierarhiju un izprot
Nosauc un  sniedr vaditaju [imenus,
skaidrojumu varas shiedzot piergrus.
jedzienam un as | Klasifice un at&ir
veidiem. vadtaja 1pa3bas un to
Identificg vadSanas| nozmi vadsanas
stilus un raksturo tos, efekivas vaisanas
izmantojot pierarus. proces.

Izskaidro vattaja lomu
un & noZmi praktiskaj
darhba.

Izskaidro vattaja
merkus un to saisthu ar
vadaimajiem
elementiem un
subjektiem.

Klasifice varas veidug
un iz\erte tas iedarlibas

efektivitati konkreta
UznéMulTa.

Identifice un izskaidro
vadtaja uzvedbas
moddus konketa
UZnéMuia.
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kartogka.

4.7.3. Klientu
motivacija.

4.7.4. Komunikcija ar
klientiem.

4.7.5. Individdlais
darbs ar klientiem.

Shniedz pierérus,
raksturojot Emumu
pienemSanas procesu.
Nosauc dgmumu
pienemSanas posmus.
Identificg [emumu
pienemSanas
ietekngjoSos faktorus
izmantojot pierarus.
Sniedz pierérus
[emumu  pigemsSanai
individualaja un grupu
metodk.

Nosauc #mumu koka
jeédziena skaidrojumu.
Prot pimemt Emumus

atbilstoSi saval
kompetencei.
SEEj uzpemties
atbildibu par
pienemtajiem
[Emumiem un sava

darba rezuitiem.

Lieto l[emumu
pienem3anas  proces
posmus, balstoties U
konkta  umémuma
situacijas anati.
Klasifice [emumu
pienem3anas
ietekngjoSo  faktorus
peéc to nozmiguma,
analizjot darbu
konkreta darba viet.
Izskaidro Emumu
pienem3anas veidus &
pieneriem.

lzverte efekivu
[Emumu  pimemsanas
metoZu izmantoSanu.
Izskaidro atkiribas
starp individd@lo un
grupu metodi dmumu
pienemsaa.

1 Lieto  un  izskaidro
[emumu koka
veidoSanu un na@i
uzpémuma dariba.

Prot pimemt Emumus

atbilstosi saval
kompetencei.
SpEj uzpemties
atbildibu par
pienemtajiem
[Emumiem un savé

darba rezuitiem.
SpEj atbildét par sava
darba laika un resurs

N

ir

optimalu izmantoSanu.
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Sniedz
raksturojot
komunilaciju  noami
praktiskaji dartiba.
Nosauc komunikcijas
formas un veidus.
Identific cilveku
iztureSanos
komunilaciju proces,
izmantojot pierarus.
Sasaista komunikiju
[Imequs un veidus a

piererus,

uzpémuma dartbas
efekivu vadSanu.

Sniedz pierérus,
raksturojot  konflikta

veidus un iemeslus.

Identifice konflikta
iemeslus konkitas
situacijas.

Nosauc konfliktal

atrisiraSanas metodes.
Apzinas komunikicijas

sisemas un konfliktu
butibu un nomi
uzgémuma un  sava
darba efekva
organiZSara.

Lieto atbilstods
komunilkacijas formas
praktiskaf dartiba.
Izskaidro
komunilacijas  veidus
un pamato tos 4
praktiskiem pierariem.
Veido savu
komunilaciju anaizi un
pamato savas idejd
darba  komunikcijas
sisemas uzlaboSan
Izskaidro cihgku
iztureSanos

komunikaciju proces.
Izverte efekivu
komunilacijas veidu un
to izmantoSand
konkreta uzpemuni un
savi praktiskaj
darhba.
Izskaidro konflikta
butbu un raSais
iemeslus, lietojot
konketus  uzeémuma
1 darlibas pierarus.
Izverte konflikta
atrisiraSanas  metode

un sniedz savu viedok|
probEmu likvideSara.
SpEj stradat patsvigi

un komand, izpildot
dotos uzdevumus
sniedz  priekSlikumus

darba uzlaboSanai.

IS

D

Spej motivet kolegus.
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Sniedz piererus,
raksturojot pinoSanag

batibu.

Identifice  planoSanag
veidus, izmantojof
piererus.

Nosauc ginu hierarhiju
[TImenus.

Apzinas pEnoSanag
nozZimi uzmemuma
darhba.

Sniedz piererus,

raksturojot ugemuma
darkibas organiSanu.
Nosauc daripas
organi£Sanas

elementus, pamatojotig
uz konkgtiem
piereriem.

Identificé organiZSanas|
uzbavi, izmantojot
pienerus.

Sniedz pierérus,

raksturojot ugemuma
organizatorisks

formas. raksturojot motidcijas
Identifice  motiveSanas| sisemu.

veidus, izmantojot Lieto motivacijas
piererus. sisEmas veidus
Nosauc  motigSanas| konkigta uzpemurna.
moddus un shiedz to Izskaidro motidcijas
raksturojumu. lietojuma veidus,
Apzinas  motivacijas | pamatojoties uz
noZmi uzmémuma un| konkigtu  uzmemumu
savas dafbas| pieneriem.
pilnveido3aa. Prot patstvigi
Sniedz pierérus, | pilnveidot profesioflas
raksturojot ~ kontroles prasmes.

Izskaidro
batibu,
konkigta
raditajiem.

SpEj planot  darbal
uzdevumus, ierojot
padititaja pragbas.

SpEj planot un organie
savu darbu atbilstosi
uzdevumam uri
padgititaja pragbam.
Izskaidro  umrémuma
darhibas organisSanas
batibu un  sniedz
pienerus, pamatojoties
uz konkgto
Ssuzpémumul.

Klasifice organiZSanas
elementus & to
noAmiguma, Vveidojot
savu organigsanas
analzi un pamatojot
savas idejas wzmuma
darhba.
Sniedz

pinoSanag
balstoties uz
uzeémuma

piereérus,
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batibu. Lieto kontroles
Nosauc kontroles kritérijus sava darba
funkcijas, balstoties uz nowerteSanai.
konkrgtiem piengriem. | lzskaidro kontroleg
Identific kontroles| veidus.

veidus, izmantojot Klasifice kontroles
piererus. funkcijas [&c to
Sasaista efektu | noamiguma.

kontroli ar umémuma

darhibas efelivu

darhbu.

Apzinas kontroles

noZimi uzEmuma un

savi darhba.

Sniedz pierérus, | Izskaidro klientu
raksturojot klientu| vadSara lietotas
vadSanas btibu. metodes, pamatojotigs
Nosauc klientu uz praktiskiem
vadSanas veidus, pieneriem.

balstoties uz Klasifice klientus un
konkigtiem piengriem. | lietojamos klientu
Identifice  sadaribas| vadSanas veidus,
formas ar klientiem| pamatojoties uz
izmantojot pierarus. konkr’etu  uzmeémumu
Sasaista klienty pieneriem.

motiveS8anu un  &s | lzskaidro atkiribas
nepiecieSafbu starp individd@lu un
uzgémuma kopigu darbu a
konkutspejas klientiem.
paaugstiasara. Izverte efekivu klientu
Identific atbilstoSi| vadSanas norisi
dotiem kri€rijiem | izvirzot savas idejas
komunilacijas veidus af uznemuma dartba un
klientiem. analizjot to saisiba ar
Apzinas klientu| konketa  uz:émuma
vadSanas namigumu | pieneru.

umeémuma un sav| Lieto ziraSanas klienty
praktiskadi darhba. kartoekas veidoSanal
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un izmantods konkgta
darhba.

Izskaidro un praktisk
lieto komunikicijas
prasmes klienty
vadisar.
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Modula saturs
2. limenis

Modula merkis

Modula nerkis ir sekngt izglitojanma izpratni par tautsaimnigizas norism, ekonomisko procesuittbu un nomi, attstit uzémejdarbibas
uzsik8anai nepiecieSas ziraSanas un prasmes.

Modula uzdevumi

=

Dot izglitojamajam iesfju izprast ekonomidgls siskmas, ekonomikas pamatjajumus.

2. Veicinat izglitojamo spju anali£t ekonomisks probEmas ikdienas dee un konkgtaja nozag, pienemt pamatotusemumus par finansi
pakalpojumu lietoSanu un savas karjeras@banu izelétaja profesionlaja joma.

3. Veidot izpratni par uggmgjdarkibas galvenajiem pamatprincipiemp@muma dibinSanas un datbas galvenajiem procesiem.

4. Attistit prasmi iegt uzemejdarkibai nepiecieSamo inforauiju, to analizt un pimemt pamatotus, tiesiskuaumus.

5. Radt izpratni par ugémuma darba orgariiziju, vadbu un veidot iemg@as sava un grupas darba orgadiia, veicirat atbildibas veidoSanos pa
pienemtajiem Emumiem.

6. Sniegt ziaSanas par mata@to vertibu uzskaiti ugemuma, veidot prasmes aizpitidsaimnieciskos dokumentus.

7. Veidot izprati par piepragima veidoSanos, p¥a piedivajuma veidoSanu, pie virzisanu tirg.

8. Sniegt uneémgjdarbibas uzskSanai un veikSanai nepiecie§mziraSanas un prasmes.

Modula ieejas nosagumi

Apgits modia 1.imepa saturs, pietiekamas prasmes matisko apekinu veikSag, sgEjas veikt skaitlisks infornmacijas noerteSanu un angi; prasme
veikt uzdevumus patatigi un komand.

Modula apguves
novert éSana

Lai daudzpuggi un iesgjami objekivi novertétu katra izgitojama macibu sasniegumus,eitejuma tiek ieauts apgto zinraSanu apjoms, iddas
iemapas un prasmes, iztpjama attieksme rcibu proces, izglitojana individualas atistibas dinamika.
Nowertesanu var veikt:

e pedagogs ikdienasatibu procesd un modda apguves NoSuNEg;

e izglitojamie savsta@a no\erteSara macibu proces;

e izglitojamais savu sasniegumu pasirtesara.
Izgltojamo sashiegumus pedagog@stdy 10 ballu @rteSanas skal Macibu procesa laik pedagogs orgardzkartejas un nosiguma prbaudes. Krtgjas
parbaudes pedagogs organizacibu temata apguves lailar diagnostigioSu nerki. Parbauzu skaitu, izpildes laiku, formu uari&Sanas krérijus nosaka
pedagogs atbilstoSapbaudes r@rkiem un izgitojamo sagatavdiai. Nostguma jarbaudes darbus pedagogs orgamic katra temata apguves agria
no\ertet apditas ziraSanas, iemgs un prasmes atbilstosi méaprasham un izgitojamo pras@m izmantot ziaSanas nestandarta &itijas. Izgitojamais
modua apguves laikizstada un nostguni aizsfiv Biznesa finu. Pedagogs sagatavo apkopoj@tepmu nicibu pusgada un &tibu gada beis.
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Modula satura formats

Sasniedzamais Temats leteicamais macibu M acibu sasniegumu apguvedrenu Macibu metodes
rezultats saturs indikatori
Vidgjs (pietiekams) Augsts apguves Metodes Metodes pieners
apguves imenis limenis nosaukums
Izprot nozmigus | 1. Ekonomikas | 1.1. Ekonomika ur} Sniedz ekonomikas Izskaidro cetrus| Diskusija Temati:
ekonomikas teorija. (20% ekonomisks sistmas. | jedzienu skaidrojumus.| ekonomikas Tautsaimnietbas iekSzemes
pamatprincipus un no modua Ekonomikas gdziens.| Nosauc cetrus| pamatjautjumus un kopprodukta palieliaSana .
ekonomiskos procesus. | kopgja apjoma) | 1.1.1. Ekonomika | ekonomikas ekonomikas  rerkus, Zalas donasanas #kotne efekivas
Zina un prot lietot zinatne. pamatjaujumus un| izmantojot lida resursu izmantoSanas nodraSianai.
jédzienus:  ekonomika, 1.1.2. Mikroekonomikd ekonomikas rerkus. uzpémums datus. Bezdarba veidi.
preces, pakalpojumi, un makroekonomika. | Zina mikroekonomikas Defing, ar ko Enu ekonomikas izpausmes un ietekr
mikroekonomika, 1.1.3. \Elmes un| un  makroekonomikas nodarbojas ekonomikgs konkreta nozag.
makroekonomika, vajadibas. atkiribas, sniedz zinatne.
vajadzbas, ¥lmes un 1.1.4. Ekonomiskie piererus. Izprot
dabas resursi, resursi un ekonomikaslidentifice velmes un| mikroekonomikas un Projekta Biznesa pina izstade:
atjaunojamie resurs|, pamatproldmas. vajadibas, sniedz makroekonomikas darbs Biznesa ideja
neatjaunojamie  resurgi, Efekiva resursyu pienerus. atiribas, raksturg Tirgus iekjie unargjie faktori
cilveku resursi, darbs, izmantoSana. Sasaista ekonomiskasesoSo ekonomiskp Tirgus anatze (pir&ja un klienta
uzgengjspejas, kapitls, 1.1.5. Ekonomikas resursus ar ekonomikassituaciju Latvija. vajadabas).
razoSana,  efektivite, sisemas. pamatproldmu. Klasifice velmes un
piepragums, 1.1.6. Tautsaimniecigk | Atpadst ekonomisks | vajadibas pc to
piecivajums,  elasgs, aprite. Ekonomikas sisemas @c dotiem| noZmiguma, shiedz
neelagys, piepraguma aktivitates imena | kritérijiem. piengrus, pamatd
likums, piedvajuma raditaji (iekSzemes| Nosauc  ekonomikas nepiecieSafbu
likums, inflacija, kopprodukts, aktivitates fmepa | apmierirat cilveku
bezdarbs, nauda, nacioralais ierakums, | raditajus, izmanto| vajadabas sabiedloa.
finanses, banka, kred, invesiciju loma, | pienerus. Izverte resursu optirdlu
valsts budZets, budZeta bezdarba 1imenis, | ldentifice tirgus | izmantoSanu, analizo,
deficits,  starptautisis inflacija, IKP un &nu | dalibniekus, tirgug izmantojot lidas
ekonomisks attie@bas. ekonomika). veidus un strukdru. nozares pieRru.
SpEj iegat, apkopot un 1.1.7. Tirgus Izskaidro

analizt informaciju par

reguESanas meimisms,

tautsaimniecisis

ne
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sabiediba un konketaja
nozag notiekoSajiem
ekonomiskajiem
procesiem, raksturg
ekonomisks probémas
ikdienas  dwe un
konkretaja nozag, savas
kompetences  ietvarg
pienemt pamatotus
[emumus par finans
pakalpojumu lietoSan
un savas karjera
planoSanu izeletaja
profesionlaja joma.
Apzinas  ekonomisko
zinaSanu nommi
uzmémejdarkibas
atstbai.

o &<

tirgus daibnieki,
konkurence, tirgus veid
un strukara.

1.2. Piepragums un
piedaivajums.

1.2.1. Piepragma
funkcija.

1.2.2. Piedvajuma
funkcija.

1.2.3. Tirgusidzsvars.
1.2.4. Piepragima
elastba.

1.2.5. Piedvajuma
elastba. Elagbas

aprites sbmu.

Izskaidro ekonomika
aktivitates imepa
radtajus, raksturo esos
ekonomisko  sitaciju
Latvija saidzinajuma ar
citam Eiropas
Savienbas valgm.
Klasifice tirgus
dalibniekus, tirgug
veidus un strukiru,
nosauc pierrus.

praktiskais lietojums.
1.3. Nauda un bankas.
1.3.1. Naudas funkcija
un 1ipa3bas. Naudas
veidi.

1.3.2. Naudas
piepragums un
piedaivajums.

1.3.3. Finansu
institacijas.

1.3.4. Kredtiestdes, to
funkcijas. Latvijas
Banka.

1.3.5.Bankas  kreth
veidi.

1.3.6. Finansu
pakalpojumu pa&téetaju
tiesbu aizsardiba.

1.4. Valsts finansy
sisEma.

Valsts budzets.
Budzeta iekrta,

Sniedz pierarus,
raksturojot
Spiepragumu un
5 piedavajumu, to
funkcijas.

Zina, kas ir
pieprajums un kas —
piedavajums.

Zina, ko nommeé un ka
veidojasidzsvara cena
Identifice tirgus
[idzsvaru.

Nosauc piepragima un
piecivajuma elagbas
likumsakatbas,
izmantojot pierarus.

process, orgarizija.

Izskaidro piepraguma

un piedivajuma
funkcijas, ] an
piedavajumu

ietekngjoSos faktorus
Nosauc piergrus.
AtpazZst  vishitiskako
probemu ekonomik.

Izskaidro tirgus
l[idzsvara  veidoSas

gadjumu un

nosagumu.

Lieto tirgus fdzsvara
analzi piepraguma un

piedaivajuma
saskaosanai.

Klasifice piepraguma
elastbu ietekngjoSos
faktorus.

Izprot elagbas
praktisko lietojumu
tirgus konjuktiras
noteik3aa.
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BudZeta i@€mumi, | Nosauc naudas lzskaidro naudas
izdevumi. BudZeta funkcijas, ipadbas un| funkcijas uripa3bas.
defiats. naudas veidus. Apraksta naudasg
Uzpémuma budzeta Identifice finanSu| veidus, shiedz
planoSana un kontrole. | institicijas. piengrus.
Starpvalstu Sasaista naudaslzskaidro finansu
ekonomisks attiethas | piepragumu un naudas institaciju nozmi.
Imports un eksports. piecavajumu. Izverte naudas
Valsts makajumu | Defing Latvijas Bankag piepraguma un naudas
bilance. uzdevumus un piedavajuma
identifice otra limepa | veidoSanos, izprot
bankas un citag naudas cenu.
kredtiestdes. Klasifice banku
Zina, kas ir kretls, un| sisemas strukiru,
nosauc vaitkas kre@a | minot piengrus.
formas. Zina pirna [imena
Sasaista finanSybankas nami  un
pakalpojumus ar funkcijas.
patréetaju tiegbu | Izverte dazdas kretta
aizsardmu. formas un to
pienerotibu saval
uznémuma veidoSah
lzverte finansu
pakalpojumu
nepiecieSafbu un
patrétaju tiegbu
aizsardias iespjas.
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Nosauc valstg Izskaidro valstg
kopbudZeta samtddas. | kopbudzeta samstddas,
Defing jedzienu budzeta min piengrus.
konsolidicija. Izskaidro budZeta
Sasaista budZeta ®ku | iekartas  lttbu  un
ar budzeta procesu ynbudzeta veidoSan
organizciju. procesu.
Sniedz pierarus, | Raksturo budZeta
raksturojot budZeta konsolidiciju.
ienémumus un| Klasifice budZetal
izdevumus. Zina, &| iepémumus un
veidojas budZeta izdevumus. Veido sava
deficits. uzgemuma/najsaimnie
cibas budZetu.
Izprot budzeta defita
veidoSanos un valsts
paiadu.
SpEj noteikt un analigt
uzpémuma budzeta
novirzes.
Saprot budzeta
kontroles nomrigumu.
Sniedz piererus, | Izskaidro importa un
raksturojot importu urn eksporta
eksportu. nepiecieSafbu
Identifice valsts| tautsaimnietbas
maksjumu bilanci. attistiba, minot
Sniedz pierarus, | pienerus.
raksturojot Latvijag lzskaidro valstg
argjo tirdznieabu. maksijumu bilanci.
Izprot argjas
tirdzniedbas pozitvos
un negawos aspektus.
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leteicamie avoti:

Bikse V. Ekonomikas teorijas pamatprincipi. ig& Izgitibas s, 2007.
Biznesa ekonomiskie pamati./SaktV. Bikse. — Rya: Zvaigzne ABC, 2005.
Gods U. Mikroekonomika (pirandda). — Tutbas nacibu centrs.

Hofs K. G. Biznesa ekonomika. #da: Jdna Rozes apgls, 2002.

Jakovevs P. Ekonomika. Uzdevumi un ligtiS sggles. — Rga, RaKa, 2004.

Kumerdanka A. Biznesa ekonomiskie pamatiigaRBiznesa augstskola Tha, 2007.

Sipicins M. Ekonomika 10.-12. Klasei. ¥da: RaKa, 2009.
Senfelde M.Nikitina V., Kullesa I. Makroekonomika. —ifa: Kamene 2000.
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Sasniedzamais Temats leteicamais macibu M acibu sasniegumu apguvedrhenu Macibu metodes
rezultats saturs indikatori
Vidgjs (pietiekams) Augsts apguves Metodes Metodes pieners
apguves imenis limenis nosaukums

Izprot komercdaribas| 2. Umemej- 2.1. levads Sniedz Sniedz Avotu Pedagogs dod uzdevumu izain
pamatjaujumus,  t.i.,| darbibas uzneémejdarhiba. uzmemgjdarbibas  un| uzmémgjdarbibas  un| anaize Uznemumu registra n@jas lapas
komercdaribas nomni, | tiesiska vide. | 2.1.1. Ugémgjdarlibas | komercdaribas komercdaribas strukiiru un apkopot informciju par
merki, komercdaribas| (10% no| un komercdaria, | jedzienu skaidrojumu| jedzienu skaidrojumu biezak uzdotajiem jadjumiem
formas, resursus. modua Kkogja | jedzieni, littba, nomme. | izprot to nozmi. raksturo ekspertiem, izmantojot  Cealfis
SEEj izskaidrot| apjoma) 2.1.2. Unémegjdarlabas | Sniedz uzmémejdarkibas  un statistikas  prvaldes mjas lapu,
saimniecisks darhbas vide. uzmemgjdarbibas vides| komercdaribas itibu analizt atbilstoSas nozares dinamik
un komercdaribas 2.1.3. Uzenjdarbibas | raksturojumu. un nozmi ar iepadties ar unemejdarbibu
galvenos principus un tp tiesiski reglamerdcija. | Zina  likumus, kag praktiskiem reglamergjoSajiem normavajiem
lomu tautsaimniaba. Uzpgemgjdarkibas reguk uzemgjdarbibu | pieneriem. aktiem.
Atpazst un prot lietot ierobeZojumi. un orientjas tajos. Oriengjas
jedzienus: 2.1.4. Komerclikums,at| Prot atrast normatos | komercdaribas Diskusija Temati:
uzemgjdartiba, uzdevumi un saturs. aktus, kuros ir noteikt| uzsikSanas Uznemejdarhibas reglameatija.
komercdariba, firma, 2.2. Umemgjdartibas uzmémejdarkibas pamatprincipos. Komercdaribas veidi konkéta nozak.
pamatkapils, un komercdarias | ierobezojumi. Izprot un raksturg
komersants, sabiabia ar formas. Oriengjas uzpemejdarhibas vidi,
ierobezotu atbiltbu, 2.2.1. Saimniecigis Komerclikuma satar. | tas elementus. Projekta Biznesa pina izstade
akciju sabiedba u. c. daribas organiSanas Parzina  normawos | darbs Uzpémuma juridiskais statuss
Spej atrast, atlag un formas. aktus, kas regal (uzpémgjdarhbibas formas)ipasuma
analizt normaivos 2.2.2. Individalais uzpémgejdarbibu un sadafjums un citi aipaSumu saigie
aktus, kas regeil komersants. prot tos pierarot. jautajumi
uzgeémgejdarbibu. 2.2.3. Kapitlsabied- Parzina  normawos Patenti, autortiabas
SEEj sagatavot ribas. aktus, kuros ir noteikt
uzemgjdarbibas 2.2.4. Persditsabied- uzpemejdarbibas
uzskSanai ribas. ierobezojumi. Nosauc
nepiecieSamos 2.3. Uzemgjdartibas uzpemejdarbibas
dokumentus. uzgikSana un risks. ierobezojumu
SiEj piepemt Emumus 2.3.1. Komercdaibas piemnerus.
par probEmu uzgikSanas uzdevumi. Zina  Komerclikum
risinajumu  konkgtas 2.3.2. Uzémuma noteikés
situacijas savas nosaukuma (firmas pamatpradas.
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profesionalas darfibas
joma.

izvéle.

2.3.3. Uzémuma
dibinaSanas dokumen
un rezistreSanas &rtiba.
2.3.4. Uzemgjdarh-
bas risks, riska veidi u
samazifSanas
ies[Ejas.

Zina un prot visprigi
raksturot

i uzpemgjdarbibas  un
komercdaribas
formas.

R

Zina, prot raksturot uf
saidzinat galveras
komercdaribas
formas un SP
izveleties konkgeta

meérka  sashiegSand
piernerotako.

Prot pamatot
uzemejdarbibas
formas izli,
saidzinat
uzmeémgjdarbibas  un
komercdaribas
formas.

Zina komercdaribbas
uzsikSanas #rtibu.
Izprot jgdzienu firma.

Zina, ladi ir
uzgémuma
dibinaSanas dokument
un resistreSanas
kartiba.

Zina galvenos
uzpeémgejdarbibas
riskus un to

nowersanas iesgas.

Zina komercdaribas
uzskSanas #rtibu un

prot sagatavo
nepiecieSamos
dokumentus.

i Izprot jgedzienu firma,
zina galvenog
nosaukuma izzles
nosagumus.

Zina, kadi ir
uzpémuma
dibinaSanas dokument
un registreSanas
kartiba, un prot
sagatavot
nepiecieSamos
dokumentus.

Zina galvenos
uzmeémgejdarbibas risku
veidus, prot  tog

identificet un zina to

N

i

nowersanas iesgas.
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leteicamie avoti
Latvijas Republika likums, pigmts 13.04.2000. Komerclikums (Latvijagsthesis, 04.05.2000., Nr. 158/160)Latvijas Repablikums, pigemts 08.01.1992. Par indivitla (gimenes)

uzgemumu, zemnieka vai zvejnieka saimaiecun individdlo darbu (Zhotajs, 13.02.92., Nr. 6/7.).

Latvijas Republikas likums, piemts 20.11.1990. Par Latvijas Republikagdzumu reistru (Zinotajs, 06.12.1990., Nr. 49).
Strupiss A. Komerclikuma komeant. 1. dda. — A. StrupiSa juridiskais birojs, 2003.

StrupiSs A. Komerclikuma komett. 3. dda. — A. StrupiSa juridiskais birojs, 2003.
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Sasniedzamais Temats leteicamais macibu M acibu sasniegumu apguvedrhenu Macibu metodes
rezultats saturs indikatori
Vidgjs (pietiekams) Augsts apguves Metodes Metodes pieners
apguves imenis limenis nosaukums
Izprot gamatvedbas| 3. Gramatve- 3.1. GEmatvedbas Sniedz gimatvedbas| Izskaidro Individuals | Temati:
noZmi un tai izviratas | dibas uzskaite| batiba, nozme, | jedzienu skaidrojumus.| gramatvedbas un| darbs Kreditiesizu piedivato pakalpojumu
pragbas. un materialo | uzdevumi. Define gramatvedbas| uzskaites gdzienu anaize.
Zina un prot lietot resursu aprite. | 3.1.1. GEmatvedbas | merkus, uzdevumus. | atiribas. Latvijas nodoku sisEmas anate.
jédzienus: gimatvedbas| (15% no modla | uzdevumi, tail Nosauc galvenos Klasifice gramatvedbas Materilo Iidzeu saraksta izveide
uzdevumi, uzskaites kopgja apjoma) | izvirzitas prashas. gramatvedbas datu ipatnbas, uzdevumus, biznesa uzkkSanai.
objekti, metodes 3.1.2. Gimatvedbas | izmantogjus. uzskaites
gramatvedbas datu datu izmantatji. Uzskaita galveno$ pamatprincipus. Projekta Biznesa pina izstade.
izmanto#ji, 3.1.3. Nodoku un| nodoku un nodevy Raksturo galvenos darbs Biznesa pina finanses:
gramatvedbas  bilance nodevu lotiba. veidus. gramatvedbas datu e penas un zaugumu parskats
un konti, 3.1.4. Atseviku izmantofijus un viu (realiacijas iemumi., tieds
uzeémuma/institicijas nodolu apekinaSanas merkus. razoSanas izmaksas, nelies
saimniecisko  d&umu kartiba. Raksturo galvenos izmaksas);
atspogioSana 3.2. GEmatvedbas nodoku un nodevu e hilance:
gramatvedbas uzskaites objekti. veidus, prot veiki e naudas apgramma mrskats.
dokumentos, naudas 3.2.1. Saimniecigis pamata agkinus.
plasma, mateiiie dartibas idzeKi un to | Sniedz piererus, | Lieto  gmmatvedbas
[idzeKi, to verttba un avoti. raksturojot dokumentus kases
uzskaite. 3.2.2. Naudasidzelu | gramatvedbas ope&ciju uzskaitei un
Zina gamatvedbas uzskaite. uzskaites procesy pamatoSanai.
uzskai€ izmantojams 3.2.3. Pragbas un| bitibu un to elementus{ Nosauc ugemuma
datorprogrammas. saistbas. Nosauc kgjumus. riciba €s030S
Spej aizpildit  bieZk 3.2.4. ApgroZmo Izprot, lka starp| saimnieciskositizeKus
lietotas  gamatvedbas IidzeKu uzskaite. uzgémumiem, un uzada avotus, nNdg
dokumentu formas un 3.2.5. PamattizeKi un | organizcijam un | kuriem tie seemti.
materilo [idzeku citi ilgtermina | dazdam kredtiesadem | Izverte, kam ir tiesbas
uzskaites formas. ieguldjumi. notiek noekini bez | rikoties ar ugemumu
Apzinas gamatvedbas 3.3. GEmatvedbas skaidras naudas. naudas 1tizeKiem
zinaSanu nommi metode. bankas kontos.
uzmemumu un  visag 3.4. Uaémuma Izskaidro, k& veidojas
tautsaimnietbas galvenie finansy pircgju un pastitaju
sekmga darhba un parskati. padi.
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atfistiba.

Prot apekinat
nepiecieSamo matéld
vertibu un  1dzeKu
nepiecieSafbu un
izveleties piegdatajus.
Prot sagatavot matélo
vertibu kustbas
pavaddokumentus u
izprot materdlo vertibu
uzskaites
nepiecieSafiu.

3.4.1. Uzémuma
bilance.

3.4.2. Plas vai
Zzaudtjumu apekins.

Saprot, ar ko atfras
apgrozmie lidzeli un
pamatidzeki (kadas ir
atkirigas pazmes).

3.5. GEmatvedbas Klasifice krajumus,
dokumenti. pamaftidzeKus,

3.5.1. Gamatvedbas nemateilos un
dokumentu §dziens ilgtermina finansu
un nozme. ieguldjumus.

3.5.2. Dokumenty Nosauc gimatvedbas| Izskaidro

saturs, klasifikcija.
3.5.3. Dokumenty

metodes elementus.

gramatvedbas metode
elementus.

lzverte metozu
lietojumu, piem.,
kalkulaciju.

lzverte krajumu
uzskaites un
nowerteSanas,

izveide, apstide,
apgrozba, glahsana.
Gada prskats.

Gada prskata
sasivddas.

Gada prskata
noformesana.

Naudas pismas
parskats.

3.8. Materilo IidzeKu

Nosauc bilances
postaus.

Zina, ko Ada bilances

inventariacijas metodi.

Izskaidro, kas in

bilance, kas ietilps
bilances akta un

Uy

un \ertibu uzskaite ur aktivs un pags. pasva dda.

aprite. Sniedz piererus | Raksturo galveno
3.8.1. Matedlo saistha ar opekciju | bilances postgais.
lidzeu un ertibu | kontiem un| lzverte, kados
nepiecieSambas gamatvedbas  kontu| gadjumos uzemums
noteikSana. planu. stradajis ar  pénu,
3.8.2. Piegdataju Apraksta phmas vai| kados - ar
izvele. zaudjumu apekinu. zaugjumiem.

3.8.3. Piegdes igumu Identifice pdnas
sagatavoSana u aprkina pamatformulu.
noskgsana. Skaidro p@as un
3.8.4. Piegdes grafiki. zaudjumu  apgekina
3.8.5. Matetilo stemu.

lidzeKu un \ertibu | Nosauc gimatvedbas| Aizpilda stingés
saemsanas uzskaites dokumentus.

un uzskait izmantojamog
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izsniegSanasaktiba.
3.8.6. Produkcijas
realiZacijas hitiba un
kartiba.

normatvos
dokumentus.

Spj  noformet  un
atbildigi sagatavot
nepiecieSamos
gramatvedbas un
finanSu  dokumentus,
savlai@gi nodot tos
uznémuma vai attiegjo
valsts dienestu apgit
Izskaidro stingis
uzskaites  dokumentu
raksturgas pazmes.
Klasifice
pirmdokumentus
gramatvedbas
attaisnojuma
dokumentus.

ur

Sniedz gimatvedbas
kartoSanas formy
piererus.
Identificg
iekEjos
parskatus.
Zina gada prskata
noformeSanas posmus.

uzgemumu
un argjos

Lieto atbilstoSos LR
normatvos
dokumentus.

Klasifice gada prskata
sasivddas.

Lieto pdnas vai
zaudjumu apekina
skemas, kurag
uzpémums izmanto
sastdot gada frskatu.
Izskaidro  umrémuma
gada prskata
nofornmeSanas prasas.

Saprot naudas fBmas
apekinasSanas
nepiecieSafbu.

Zina, ko nomme naudas
plismas prskats.

Identificg naudas
plismas prskata
pamatformulu.

Izskaidro un lietg

naudas pismu savg
uzmémuma dibiasanai
un attstibai.
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mateglo
\Ertibu

Nosauc
[idzeKu un
nepieciesafbas
noteikSanas nami un
pamatprincipus,  pro

veikt vienkarSus
apekinus.
Izprot pie@dataju

saidzinaSanas
nepiecieSafbu,
piecadataju
saldziraSanas
kriterijus, prot sabzinat
noraditos piegdatajus.
Saprot piegdes fguma
noZmi un kgumos
ietveramas infornicijas

vispargju raksturojumu.
Saprot ¢dzienu
piecides grafiks, @
batibu.

Uzskaita galvenos
presu piegides
dokumentus.

Parzina galvenog
attieagajai nozarei
rakstuigos  matealo
Vertibu kustbas
uzZgEMune

dokumentus, prot veik

izmantoto matediu

uzskaiti.

Izprot gatads

produkcijas  uzskaite

nepiecieSafbu un
batibu, galvenos peel
uzskaites dokumentus.

matedilo
\Ertibu

Izskaidro
[idzeku un
nepiecieSambhas
vajadibu, prot veikt
t nepiecieSamo matéhi
daudzuma  apkinus
konkigtas situicijas.

Prot izskaidrot
piecadataju
saidziraSanas
nepiecieSafbu,
raksturot  piegdataju
saidzimaSanas kririjus
un to nepiecieSaiu,
atrast informciju par

piecadatajiem un

saidzimat  atbilsto3os
piecadatajus.

Prot phnot izejvielu,

materélu un

darbaspka resursy

kvalitati un apjomu.

Saprot piegdes igumu
nozmi.

Raksturo guna
ietverto  informaciju,
prot saidzimat dazdus
l[igumus, izertét to
saturu, sagatavd

t standariigumus.

Izprot piegdes grafiku
nepieciesafbu, to
sagatavoSanas

5 pamatprincipus un prg
patsivigi sagatavot
piecgides grafiku
nelielam préu skaitam.

Prot sagatavot pte

Parzina préu piedgides
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pavaddokumentus. dokumentus, to
noformeSanu un
registraciju.
Prot noformat preiu
uzskaites urj
pavaddokumentus.

SpEj aizpildit darba
proced nepiecieSamg
dokumericiju, prot
veikt izmantoto
materilu uzskaiti.

Spgj stradat ar visu
veidu dokumentiju

atbilstoSaj nozag.

leteicamie avoti:

Alsina R., Zolotuhina K., Bojarenko J. Viads gimatvedbas pamati. — §a: RaKa, 2006.

Grigorjeva R., Jesetika A., Leibus I., Svarinska A. @matvedbas pamati. —#§a: LUMA, 2006.
PelSs A. Vatbas gimatvedba. — Rga: RTU, 2000.

Rajkevica V. levads gmatvedba. — Riga: LKA konsulfciju un nacibu centrs, 2008.
Sprancmanis N. Uzmgjdarlabas Igistikas pamati. — ®®a: Burtene, 2011.

LR likums Par gimatvedbu, http://www.likumi.lv/doc
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Sasniedzamais Temats leteicamais macibu M acibu sasniegumu apguvedrenu Macibu metodes
rezultats saturs indikatori
Vidgjs (pietiekams) Augsts apguves Metodes Metodes piengrs
apguves imenis limenis nosaukums
Izprot noZmigus | 4. Tirgzinibas 4.1. Tirgzinbas Sniedz tirgzitbas| Izskaidro  tirgzifbas| Diskusija Temati:
tirgzinibas darbiba jedziens un btiba. jeédzienu skaidrojumus.| jedzienus un to iiibu Pircgju uzvedba ekonomisks krizes
pamatprincipus un tirgus uzpémuma. 4.1.1. Tirgziibas Nosauc tirgzitbas | praktiskaj dartiba. laika.
petjumu procesus. Izprat (15% no modia | batiba un elementi. merkus. Izskaidro tirgzifbas Produkcijas satizimjums ar
uznpemuma dariba | kopgja apjoma) | 4.1.2. Tirgziibas Identificc  tirgzinibas | merkus un to saiBu ar konkurjoSo produkciju,
lietotas koncepcijas. merki. veidus, attiego | tirgus elementiem uf nepiecieSamkvalitate.

Prot lietot gdzienus:
tirgus, preces
pakalpojumi, razoSang
tirgziniba,  tirgvedba,
vajadibas, élmes,
efektivitate, rekima,

klients, tirgus stragija,
tirgus  @tijums  un
tirgzinibas izmaksas u
cenu veidoSana
metodes.

SrEj iegat, apkopot un
analizt informaciju par
sabiediba un konketaja

L,

(77 ]

nozag notiekoSajiem
ekonomiskajiem ur
tirgzinibas  procesiem
raksturot klientu
piesaistes probias
ikdienas  dmwe un

konkretaja Nnozag,

pienemt pamatotus
[emumus par cen

4.1.3. Tirgzidbas
veidi piepraguma
gadjumos.

4.1.4. Tirgzidbas
darlibas koncepcijas.
4.2. Tirgzinbas
iekja unargja vide.
4.2.1. Tirgziibas
vides lutiba.

4.2.2. Tirgziibas
iek&ja vide.

4.2.3. Tirgzidbas tieSi

ietekngjoSaargja vide.
4.2.4. Tirgzidbas
netiesi ietekrgjoSa
argja vide.

4.3. Tirgzinbas
process.

4.3.1. Tirgzinbas
procesa titiba.

4.3.2. Tirgzinbas mix
pagikumu komplekss.
4.3.3. Serviss

pieprajuma gafjumos
shiedzot piergrus.

subjektiem.

Identifice un izskaidro

Sniedz ugemuma | tirgzinibas veidus
darhibas lietois | attie@go piepraguma
koncepcijas. gadjumos.
Klasifice un analiz
uzpémuma dartbas
lietotas koncepcijas g
to darhbas tirdi.
Nosauc iek§as un| Lieto un izskaidro
argjas vides faktorus. | savstarpjo  attiedbu
Sniedz vides faktory noami starp iek§as
raksturojumu, sniedzqgtvidi un argjas vides
piererus. faktoriem.
Sasaista atbilbu par| Klasificeé vides faktorus
pareizu tirgzitbas| pec to noZmiguma,
vides veidoSanu un veidojot
uzpémuma dartbas| uznpemuma

efekivu vadSanu.

faktoru anati.

Izskaidro un pamat
savu viedokli par vide

faktoru nozmi.

Veic savu anati par

Grupu darbs

Projekta
p darbs

Tirgus segmeatija, nepiecieSam
anaize.

Preces dwes cikls.

Galvenie tirgus konkurenti, kas ir
galvenie analgisku pre&u razogji.
cenu politika.

Temati:
Produkcijas
NOVErtejums.
Dazdu Zmolu preces dzes cikla §Zu
saidzinaSana.

Piepragjuma un piedvajuma fidzsvara
cenas un apjoma noteikSana.
Pardodamas produkcijas @rdoSanag
cenas noteikSana.

razoSanas izdguma

Biznesa pina izstade.

1. Produkcija vai pakalpojums.
2. Tirgziribas stratgija.

3. Umeémuma funkcioa3ana.
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veidoSanas um
produkcijas
popularizsanu,
nodroSinat produktu ar
attiedgo servisu.

SpEj piepemt Emumus
par probEmu risirgjumu

konkretas situicijas
savas profesiaitas
darhbas jom.

Apzinas tirgziribas

noZmi tautsaimnieiba
un uzeémuma dartba.

pircejiem.
4.4. Tirgzinbas
informacijas sistma.

konk@ta  uzmémuma
tirgzinibas vides faktory
darhibu.

4.4.1. Informacijas
sisEmas
pamatelementi.
4.4.2. Tirgzidbas
petijlumu process.
4.4.3. Informcijas
vakSana.

4.4.4. Informcijas

nowertesana un
anaize.

4.5. Pireju  lemumu
pienemsana tirg.

4.5.1. Pirgju  riciba
[Emumu pi@emsaa.
4.5.2. Pirgju lemuma
pienemsanas posmi.
4.5.3. Pirgju lemuma
pienemsana par
jauniem produktiem.
4.6. Preces dves
cikls.

4.6.1. Preces s
cikla fazes.

4.6.2. Tirgzinbas
straggijas
koncepcijas

Sniedz piererus,
raksturojot tirgzifbas
procesa fttibu un to
elementus.

Nosauc tirgzithas mix
elementus.

Sasaista tirgzibas
procesa ftibu un to
mix elementu nami
tirgziniba.

Identificc  tirgzinibas
mix elementus @& to
raksturojuma.

Izprot servisa nami
preces virisanai tirg.

Isteno tirgzitbas
procesu ugemuma
anaize.

Izskaidro un anali
konketa  umémuma
tirgzinibas mix
elementus.

Izsaka un pamato sayu
viedokli par konkgta
uzemuma tirgzimbas

mix elementiem.

Prot orientties
organizcijas
piedavatajos produktu
veidos un to
pamaipadbas, lai
sniegtu klientiem
informaciju  atbilstoSi
piepragumam.

SpEj piesaist jaunus
klientus, prasigi, ar
pozitvu attieksmi
risinat vai nepigaut
konfliktsituacijas,
ieverojot  saskarsmes,
komercinformacijas
aizsardmas un
konfidencialiites
pamatprincipus.

SpEj ar pozitvu
attieksmi piesai#tt
jaunus  klientus  un
parliecinat vinus par
uznémuma stabiliti un
piedavato produktu
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kvalitati.
Izprot servisa nami
preces viriSanai tirg

un prot  pamato
izveletos servisa veidus.
Sniedz pierarus, | Lieto efekivas

raksturojot savstagp

attieabu nozmi
tirgzinibas
komunilaciju veidos.
Izprot  komunilgciju
veidu atgirtbas.
Sniedz piererus,
raksturojot tirgzitbas

petijumu procesu.
Nosauc ankéBanas un
anketas raksturlielumus
Apzinas atbildbu, kas
saistta ar informacijas
precizitites un
pamataibas vikSanu un
lietojumu.

Apzinas atbildbu, kas

saistta ar attiego
komunikaciju veidu
lietojumu  tirgzinbas
procea.

D

komunilacijas prasmes
konkreta uzmemuna.
Izprot, k& konstrukivi

risinamas attietgas
probEmas
komunikaciju
lietojurma.

Izskaidro infornacijas
sisemas
pamatelementus un {o
lietojumu konkegta
UZn@Muna.

Izprot anketag
sasidiSanas principus.
SpEj patsfivigi  veikt
aptaujas.

Izskaidro un iz@rte
iegato informaciju par
konkretu probEmu.
SpEj savas atbilthas
[imen, izmantojot
tirgus izgtes rezukitus,
pastvigi aktuali£t
informaciju par

uznémuma produktiem.
Izsaka un pamato say
viedokli par iegto datu
lietojumu un lietdabu
tirgzinibas proces

SpEj  popularigt  un
pardot  organiicijas
produktus, shiedzat
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profesionlu

informaciju  par to
klastu, izcenojumiem
un apmaksasaktibu.

SpEj sadarboties al
klientiem, izzirit vinu
vajadibas, noteikt
svafigako, lai iz\ertetu
un piedivatu lakako
risinajumu no
uzgémuma
piedavatajiem
produktiem.
Nosauc pirgja fricibas| Izskaidro pireju
[emuma pi@eem3anas lemumu pieems3anag
posmus. posmus dadiam pretu
Identificg pircgju | grupam.
[emumu pi@emsSanas Spgj konstrukivi risinat
noZmi tirgziribas | pircgju [emumu
proces. pienemsanas posm
Apzinas atbildbu, kas| probEmas.
saistta ar  pir¢ju | lzskaidro un diskatpar
[EGmumu pi@emsanas pircgju [emumu
veicinaSanu. pienem3anas
ieteknejoSiem
faktoriem.

Izsaka un pamato say
viedokli par prok#mas
un to no¥rSanu pirgju
[Emumu pi@emsaa.

Nosauc preces o=zs

cikla posmus.
Identifice atkiribas
starp preces @zes
ciklu fazem.
Sniedz piererus,
raksturojot tirgzitbas

strakgijas koncepcijas.

Lieto preces dxes
cikla fazes un
tirgzinibas  straigijas
koncepcijas ange
proces.

Prot konstrulvi risinat
attiedgo preces dges
ciklu fazu probémas.
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Apzinas atbildbu, kas
saistta ar preces dzes
cikla fazu pareizu
noteikSanu  un g
ietekmi  uz produktg
virzisanu tird.

Sniedz pamatot
viedokli par preceg
dzves ciklu fizém un
to raksturojumu.

Izskaidro un pamat
savu viedokli par prece
dzaves cikla &%u un
tirgzinibas  straigijas
koncepciju NOmMI

)

tirgzinibas.

leteicamie avoti:

Autoru kolekivs. Tirgzinbu pamati. — Rja: Jumava, 1998.

Belcikovs J., Praude V. Bketings. — Rya: Vaidelote, 2006.

Hamblina K.Isi par marketingu. — Rga: Jumava, 1995.

Kaparkatja D. Tirgzinbas. — Rga: Jumava, 2002.

Kotler P., Haider D., Rein |. Marketing places. eviNYork: The free press, 1993.
Kotnep. OcHoBbl MmapkeTunrato. — Mocksa: busnec kuura, 1995.
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Sasniedzamais Temats leteicamais macibu Macibu sasniegumu apguvedrenu Macibu metodes
rezultats saturs indikatori
Vidgjs (pietiekams) Augsts apguves Metodes Metodes piengrs
apguves imenis limenis nosaukums
Izprot noZmigus | 5. Uznémgj- 5.1. VadSanas Sniedz piererus, | Izskaidro un pamato Projekta Biznesa pina izstade.
vadSanas principus undarbibas bitiba, &s | raksturojot  vatfanas| vadSanas gdzienus un darbs Uznémuma vatba un nodarbiitas
vadSanas dafbas| vadiba. (20% no| raksturojums. elementus urn) to elementus. personas.
procesus. Izprof modda  kogja | 5.1.1. Unémuma uzgémumu veidus. Izskaidro vatkanas
uzpemuma daribas| apjoma) vadiSanas fiiba. Identificc formalas un| mérkus un to saiBu ar
vadiSanas lomu 5.1.2. RaZoSanas neformalas uzpémuma daribas
tautsaimnietba. resursi, to| organizcijas, efektivitati.
Zina un prot lietot raksturojums. izmantojot pierarus. Klasifice un iz\erte
jédzienus: vaitajs, 5.1.3. Va@anas Apzinas vadSanas| vadiSanas principus un
vadSana, specializija, pamatprincipi. battbou un & noimi | to lietojumu konkgta
darba dabana, vara 5.2. Organizatorisds | uzmemejdarhiba. UzZpémumE  un sad
vadSanas stili, formas. darhba.
komunikacija, 5.2.1. Organizatoriskig Nosauc un raksturp
motivacija, [Imeni. vadsSanas principus,
komunikacija, vides 5.2.2. Organizatorigis lietojot konkgtus
faktori, misija, narki, formas. pienerus.
probkEmas, 5.2.3. Pilnvaras, to Nosauc ugeémuma| Lieto savas zi#Banas
konfliktsituacijas, k af bitiba. organizatorisko formy organizatorisko
S[Ej pienemt pamatotus 5.2.4. Atbildba. veidus. strukiiru izveidei.
[Emumus par savl 5.3. Vadtajs, vara,| Identificc pec dotiem| Izskaidro
profesionlo dartibu. vadiSanas stili. kriterijiem organizatorisko  formd
SpEj piepemt Emumus 5.3.1. Va@danas organizatoriskos veidus un imeyus [Ec
par probEmu risirgjumu bitiba. [Imegus un| noteiktiem  &ditajiem
konkietas situicijas 5.3.2. Va@taja loma,| komunikaciju plaismu. | un saista tos ar koritu
savas profesiditas vaditajaipa3bas. Identifice pilnvaras pc | uzgemumu daribu.
darhbas jom. 5.3.3.Varas iitiba, | to noZmes un sabas| Klasifice pilnvaras pc
Parzina Emumu varas veidi. [emumu pi@emsSaa. to noZmiguma,
pienemSanas tehnaiju 5.3.4. Va@anas stilu Apzinas veidojot savu pilnvary
un demonst  SpEjU klasifikacija. organizatorisks delezgSanas sistmu un
nowertet Iemumus  no 5.4. lemumu strukiiras nommi | pamatojot savu idejl
ekonomisk un é&tiska pienemSanas processuzémuma un Sav| uzpémuma dartbas
aspekta. 5.4.1. lemumu praktiskaji dartiba. pilnveidoSaa.
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SpEj nowertet parvaldes
organizatorisko struktu
un komunilicijas
lietdefigumu.

Apzinas vadSanas
noZimi tautsaimnieiba
un uzmeémuma dartba.

piepem3anas name
un hitiba.

5.4.2. lemumu
pienemsanas process
5.4.3. lemumu
pienemsanu
ietekngjoSie faktori.
5.4.4. 1eBmumu
pienemSana grup
5.4.5. lemumu koks.
5.5. Komunikiciju

un konfliktu
raksturojums.

5.5.1. Komunikcijas
batiba un nomme.
5.5.2. Komunikciju
process, formas, veidi
5.5.3. Ciheku
iztureSaras
komunilaciju proceas.
5.5.4. Komunikciju
organizsana.

5.5.5. Konflikta
iemesli, lutiba, veidi.
5.5.6. Konflikta
atrisiraSanas metodes
5.6. Vadbas loma
uznémejdarhibas
vadiSara.

5.6.1. Unémuma
darba pinoSana.
5.6.1.1. PinoSanas
[TImeni.

5.6.1.2. Rinu
hierarhija.

5.6.2. Uzémuma
darba organ&Sana.
5.6.2.1. Specialita

lzverte efekivu
organizatorisko  formu
izveidoSanu, izvirzof
savu ideju ugemuma
darliba un analizjot to
saistba ar konkgetu
uzgémumu.

Sniedz vadaja
jédzienu skaidrojumus.
Nosauc vatfaja darba
organizciju, saista tos
ar piengriem.

Identificé un izskaidro
vadtaju hierarhiju un
tas imequs.

Sniedz  un  nosau
vadtaja ipasbas un to

nozmi vadSanas
proce4.

Nosauc un  snied
jédziena vara

skaidrojumu un &S
veidus.

Identifice vadSanas
stilus un sniedz tq
raksturojumu,

izmantojot pierarus.

CSpEj izprast unémuma

Identificg vadtaju

hierarhiju un izprot
7 vadtaju [imequs,

sniedzot piergrus.

Izskaidro vattaja lomu
un to hitibu praktiskag
dartba.

Izskaidro vattaja
merkus un to saishu ar
vadamajiem
elementiem un
subjektiem.

strukiiru un darfbu.

Klasifice un analiz
vadtaja 1pa3bas un to
noZimi efekivas
vadiSanas proces

Klasifice varas veidus
un iz\erte tas iedarlibas

efektivitati konkreta
Uznémuna.
Izskaidro un identifie
vadtaja uzvedbas
modédus konketa
UzoéMmuna.

Sniedz pierarus, | Lieto [emumu

raksturojot Emumu
pienemSanas procesu.
Nosauc dgmumu

pienemSanas posmus.

piepem3anas  procesa
posmus, balstoties U
konk@ta  uzmémuma
situacijas anavi.

N
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darba daBana.
5.6.2.1. Dartbas
apvienoSana notis.
5.6.3. Darbinieku
motiveSana
UZnéMuIa,
motiveSanas mode
5.6.4. Unémuma
dartibas kontrole.
5.7. Klientu
vadiSana.

5.7.1. Klientu
raksturojums,
klasifikacija.

5.7.2. Klientu
kartogka.

5.7.3. Klientu
motivacija.

5.7.4. Komunikcija ar
klientiem.

5.7.5. Individalais

darbs ar klientiem

Identifice lemumu
pienem3anas
ietekngjoSos faktorus
izmantojot pierarus.
Sniedz piererus
[Emumu  pi@emSanai
individualaja un grupu
metod.

Nosauc #mumu koka
jeédziena skaidrojumu.

Klasifice [emumu
pienem3anas
ietekngjoSo  faktorus
peéc to nozmiguma,
analizgjot konkieta
uzpémuma dartbu.
Izskaidro Emumu
pienem3anas veidus ar
pieneriem.

lzverte efekivu
[Emumu  pi@emsanas
metoZu izmantoSanu.
Izskaidro atkirtbas
starp individ@lo un
grupu metodi dmumu
pienemsaa.

Lieto un izskaidro
[Emumu koka
veidoSanu un nami
uzpémuma dartba.

Prot pimemt Emumus

atbilstosi sava
kompetencei.

SiEj uzpemties
atbildibu par
pienemtajiem
[Emumiem un sava

darba rezufitiem.
SpEj atbildet par sava
darba laika un resursu
optimalu izmantoSanu.

Sniedz
raksturojot
komunilaciju  noami
praktiskaj darhiba.
Nosauc komunikcijas
formas un veidus.

pierarus,

Identifice cilveku

Lieto  komunikicijas
formas praktiskaj
darhiba pareiz veida.
Izskaidro
komunikacijas  veidus
un pamato tos af
praktiskiem pierériem.

45




iztureSanos Veido savu
komunikaciju proces, | komunilaciju anaizi un
izmantojot pierarus. pamato savas idejas
Sasaista komunikiju | darba  komunikcijas
[iImequs un veidus af sisEmas uzlaboSan
uzpémuma dartbas| Izskaidro ciheku
efekivu vadSanu. iztureSanos
Sniedz pierarus, | komunikaciju proces.
raksturojot  konflikta| Izverte efekivu
veidus un iemeslus. komunikacijas veidu un
Identifice konflikta | to izmantoSand
iemeslus konlatas | konkieta uzpemuna un
Situacijas. Sawi praktiskaj
Nosauc konflikta| darlba.
atrisirasSanas metodes. | lzskaidro konflikta
Apzinas komunilicijas | battbou un  raSads
sisemas un konfliktu| iemeslus, lietojot
batbu un  nomi | konkgtus uzmémuma
umémuma un sava darlibas pierdrus.
darba efekva | lzverte konflikta
organiZSara. lietojaas atrisiaSanas
metodes un sniedz sayu
viedokli probEmu
likvid eSara.
SpEj stradat patsvigi
un komand, izpildot
dotos uzdevumus,
sniegt  priekslikumusg
darba uzlaboSanai.
SpEj motivet kolegus.
Sniedz pierarus, | Izskaidro  pinoSanag

raksturojot pinoSanag
batibu.

Identificc  planoSanag
veidus, izmantojof
pienerus.

Nosauc ginu hierarhiju
[Imegus.

batibu,

konkreta
raditajiem.

Sej  planot  darba
uzdevumus, ierojot
padititaja prasbas.

SgEj planot un organizt

uziémuma

balstoties uz
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Apzinas pknoSanag
nozZimi uzmemuma
darhba.

Sniedz pierarus,

raksturojot ugémuma
darlibas organigsanu.
Nosauc daribas
organiZSanas
elementus, pamatojotig

uz konkgtiem
pieneriem.

Identific organizSanas
uzhavi, izmantojot
pienerus.

Sniedz piererus,

raksturojot ugémuma
organizatorisks

formas.

Identificc motiveSanas
veidus, izmantojof
piererus.

Nosauc  motigSanas
moddus un sniedz tq
raksturojumu.

Apzinas  motivacijas
noZimi uzEemuma un
savas dafbas
pilnveidosaa.

Sniedz pierarus,
raksturojot  kontroleg
batibu.

Nosauc kontroles

funkcijas, balstoties u
konkretiem piengriem.

savu darbu atbilstoSi

uzdevumam
padgititaja pragbam.
Izskaidro  uaémuma
darlibas organizSanas
batbu un  sniedz
konketa  umémuma
piengrus.

sKlasifice organiZSanas
elementus @& to
noZmiguma, veidojot
savu organisanas
analzi un pamatojot
savas idejas wzmuma
darhba.

Sniedz piererus,
raksturojot motidcijas
SisEmu.

Lieto motivacijas
sisEmas veidug
konkreta uzmemuna.

un

Izskaidro  motigcijas
lietojuma veidus,
pamatojoties uz
konketa  uzmémuma
pieneriem.

Klasifice  motivacijas
veidus Bc to
noAmiguma, veidojot

savu motivcijas anaki

un pamatojot savu idej
uzmémuma  daribai.

Izskaidro motigSanas
moddus.

o

Identifice kontroles| Diskue un iz\erte
veidus, izmantojot efekivu  motiveSanas
pienerus. veidu izmantoSanu,
Sasaista efeitu | izvirzot savu  ideju
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kontroli ar uzémuma

uzmeémuma dartba un

darhibas efekiu | analizjot to saisba ar
darhbu. konkigtu umemumu.
Apzinas kontroles| Prot patsivigi
noZmi uzmémuma un| pilnveidot profesioflas
savi darhiba. prasmes.
Lieto kontroles
kritérijus sava darba
nowerteSanai.
Izskaidro kontroleg
veidus.
Klasifice kontroles
funkcijas [&c to
noZmiguma, veidojot
savu kontroles arwi
un pamatojot savu ideju
uzpémuma dartba.
Diskug un iz\erte
efekivu kontroles
izmantoSanu, izvirzot
savu ideju ugemuma
dartibai un analigjot to
saistba ar konkgtu
uzoémumu.
Sniedz pierérus, | Izskaidro klientu
raksturojot klientu| vadSara lietotas
vadSanas bitibu. metodes, pamatojotigs
Nosauc klientu uz praktiskiem
vadSanas veidus, pieneriem.
balstoties uz Klasifice klientus un
konkigtiem piengriem. | lietojamos veidug
Nosauc klientu klientu vadSar,
klasifikaciju un sniedz| pamatojoties uz
to raksturojumu. konkr’etu  uzmeémumu
Identificc ~ sadaribas| pientriem.
formas ar klientiem| lzskaidro atkirtbas
izmantojot pierarus. starp individalu un
Sasaista klienty kopigu darbu ar
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motivéSanu  un  as | klientiem.
nepiecieSafbu Izverte efekivu Klientu
uzpémuma vadSanas izmantoSany,
konkuetspejas izvirzot savas idejas
paaugstiasar. uznémuma dartba un
Identifice pec dotiem| anali£jot to saistba ar
kriterijiem konkigtu uzmemumu.
komunilacijas veidus ar Lieto ziraSanas klienty
klientiem. kartoekas veidoSanal
Apzinas klientu| un &s izmantoSamn
vadSanas namigumu | konkieta darhba.
uzgémuma un sav| lzskaidro un praktisk
praktiskaj dartiba. lieto komunilacijas
klientu vadSara.

leteicamie avoti:

Davidsone, GOrganiziciju efektivitites modelis— Riga: O.D.A., 2008.

Drukers, PEfekivs vadtajs. — Riga: Zoldnera izdevnigga, 2010.

Fisks, P Klientu apkalpoSanagenijs. — Riga: Lieti%as informacijas dienests, 2010.

Forands, IBiznesa vatthas tehnolgijas. — Riga: Latvijas lzgtibas fonds, 2009.

Praude, V., BEikovs, J.MenedZments. Teorija un prak&e mrstradatais izdevums. —fga: Vaidelote, 2001.
Ruperte, IUzzémuma vaiana — Riga: Jumava, 2010.

Templers, RMenedzmenta likumi: Riga: Zvaigzne ABC, 2007.

Vitkovskis, J.Praktisko darbu ki#jums vadbas teorig. — Riga: I1zgitibas sdi, 2004.
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Sasniedzamais Temats leteicamais nacibu | Macibu sasniegumu apguvedrenu indikatori M acibu metodes
rezultats saturs
Vidgjs (pietiekams) Augsts apguves Metodes Metodes pieners
apguves imenis l[imenis nosaukums
Izprot galvenog 6. Umemejdarb | 6.1. Usemgjdartibas | Sniedz piererus, | Izskaidro mrku | Prata etra | Temati:
uzgemejdarbibas ibas ekonomika.| merki. raksturojot iedafjumu, balstoties uz Bankas kretda neatmak&sanas
ekonomikas (15% no modia | 6.1.1. Merku uzmemgjdartibas konkigta uzemuma probkEmu risiraSana.
pamatprincipus un darba kopgja apjoma) | iedafjums. merkus. datiem. Pasitijuma izpilde atbilstas laika un
efektivitites ~ Aditajus. 6.1.2. Merku un | Nosauc Klasifice merkus fxc to kvalitate.
Izprot uzémuma intereSu saskmSana. | uzméméjdartibas narku | noazmiguma,  veidojot Nozares ugemuma tirgus
darhibas ekonomikas 6.1.3. Ekonomisis iedafjumu. savu marku anaizi un paplaSiaSanas iespas.
noZmigumu. pamatkoncepcijas. | Identifice merku | pamatojot savu Bnku Darbinieku skaita optiméSana.
Zina un prot lietot 6.2. LeEmumi par| hierarhiju, izmantojo{ sasniegSanas metodes. Naudas poziva un negava ietekme uz
jédzienus: ekonomikas invesicijam. piengrus. Izskaidro narku un uzpémejdartibu.
raditaji, resursi, 6.2.1. Investiju Saskata  @rku  un| intereSu sask@Sanu
izmaksas, paa, variantu izérteSana. | intereSu grupy uzemuna un sad | Diskusija Temati:
bezzaudjuma apjoms, 6.2.2. Investiju savstarpjo saistbu un| praktiskaji darhba. Uzpémgjdarlibas uzakSana un risks.
invesicijas, budzeta um atmakasSaras laiks. saskaoSanu. lzverte uzpemuma Tirgzinibas mix paskumu kompleksa
ta planoSana,  risks 6.3. Umemgjdarlaba | Identificc un pamatg ekonomisks raksturojums.
likviditate, rentabiliite, un izmaksas. ekonomisks pamatkoncepcijas un Uzgémuma pépa un serviss pigiem.
pamatidzeKi, 6.3.1. Izmaksas un tpkoncepcijas pauz savu viedokli par tp Pircgju lemumu pieemsSana tirg.
apgrozmie fidzekKi, klasifikacija. uznémejdarkiba. pielietojumu  konkgta Biznesa pina loma ugeémejdarkiba.
darba algas, efektivite 6.3.2. Izmaksas  uhApzinas NErku | uzpémuna.
un darba raguma paSizmaksa. noteikSanas efektiti. | Izprot izgatavat
noZme uzEmuma 6.4. Piepragums un projekta kontekstu tirgus Projekta Biznesa pina izstade.
vadSari. pardoSana. ekonomik. darbs Biznesa pina SVID anate.
SpEj iegat, apkopot un 6.4.1. Plas un Izprot ierobeZabas
analizt informaciju par zaudjuma probEmu  un  Spj
uznpEmurra aprekinasana. pienemt efekivu
notieko3ajiem 6.4.2. ArdoSanas va [emumu, kas pamatots
ekonomiskajiem razoSanas un p&s uz alternawvu
procesiem. S§ izprast optimala apjoma izverteSanu narku
izmaksu veidoSais noteikSana. sasniegSan
postaus un p#as 6.5. BudZeta Sniedz pierarus, | Lieto invesiciju
raditajus, la an planoSana. raksturojot  investiju | noteikSanas u
pamafidzeku un akivu 6.5.1. BudZeta butibu. aprkinaSanas metodes
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izmantoSanas efektii.
SyEj patstvigi izstradat
veicani darba
nornESanu un noteik]
kritiskos @aditajus.

Apzinas
uzemgjdarbibas
ekonomikas nami
tautsaimnieiba un
uzpémuma dartba.

jedziens un veidi.
6.5.2. Budzeta
izstradasanas séloa.
6.5.3. Budzeta
izstradaSanas veidi.
6.5.4. Budzeta
planoSanas process.
6.6. Ekonomisko
raditaju anaize.

6.6.1. Anaizes
metozZu ViSpIrejs
raksturojums.

6.6.2. Dinamisks
(horizontlas) anatzes
metode.

6.6.3. Strukiras
(vertikala)  anaizes
metode.

6.6.4. Ekonomisko
raditaju sisEmas
anafze: likviditates,
makdgitspgjas,
rentabilites un
aktivitates anake.

Nosauc investiju
veidus un @rteSanas
kriterijus.

Identificg vajadibas @c
invesicijam, izmantojot

praktiska dartiba.
Izskaidro investiju
alternaivo variantu
no\erteSanas sistnu.
Klasifice invesicijas fgc

=

piengrus. to noZmiguma, veidojof]
Sasaista efektu | savu investiju
invesicijas nepiecieSambas anati
izmantoSanas un pamatojot savu idej
nepiecieSafbu ar & | umémuma

apdiSanas metaa. nodibiraSanai un
Apzinas investciju | darkbai.

nozimi uzemgjdarbibas

veikSanai.

Sniedz piererus, | Lieto izmaksu
raksturojot izmaksu aprkinaSanas metodiku
batbu un  nommi | un pasSizmaksa
uznémejdarkiba. noteikSanas metodes.
Nosauc izmaksu Klasifice izmaksas §
klasifikaciju. to noZmiguma, veidojof]
Identifice izmaksu| savu izmaksu struittas
postewus, izmantojot| anaizi konketa
uzgémuma datus. Uznémuna.

Identificc  paSizmaksas lzskaidro izmaksa
veidoSahas postaus. veidoSahas postaus.
Sasaista izmaksaslzprot jedzienu
veidoSanos ar uzmémuma idzeki.
paSizmaksas Zina uzémuma fdzeku
apekinasanas metodikul iedaijuma veidus un tg
Izprot jdzienu| atspogipbjumu bilané.
uzpémuma fdzeKi. Prot apegkinat darba

Zina umémuma fdzeku
iedafjuma veidus un tg
atspogiojumu  bilane.
Prot apekinat darba
raigumu un izertet ta
lomu uzemuma

raZgumu un izertét ta
lomu uzémuma
produktivitates.
Paaugstiasara.
Izskaidro raZoSana
izmaksu veidus, prot to

produktivitates

D

0 n

apekinat un izmantot|
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paaugstiaSara. razoSanas emumu
Zina raZzo3anas izmaksupienemsaa.
veidus, prot tog Diskut un iz\erte
apekinat un izmantot| efekivu izmaksu
razoSanas gmumu | samaziaSanas veidus,
pienemsaa. izvirzot savu ideju
Identifice pec dotiem| uzpemuma izmaksu
kriterijiem preces| samaziaSanai.
paSizmaksu.
Apzinas izmaksu
noZzmigumu
uzpemgjdarbiba un prot
aprekinat preces
paSizmaksu.
Sniedz pierérus | Lieto pdnas vai
piepragjumu un| zaudjuma noteikSanas
pardoSanas fitibas| metodes uEmuma
nozmei praktiskaj | darlibas anate.
uznémejdarkiba. Izskaidro p#&as un
Nosauc pmas un| zaudjumu nozmi,
zaudjumu jdzienu| balstoties uz konkta
defiricijas. uzpemuma datiem.
Identificc  pdnu  un| lzverte efekivu resursu
zaudjumus, izmantojof izmantoSanu, la
konkretu uz@gmumu | sashiegtu deas slieksni
piedavatos aditajus. un samaziatu
Identificg pardoSanas vaj zaudjumu apjomu,
razoSanas un p@&s| izvirzot savu ideju
optimala apjoma| uzgemuma dartbas
noteikSanu. optimizacijai.
Apzinas pdpas un| lzverté pardoSanas val
Zzaudjuma nomi | razoSanas un p®@ms
uznémuma dariba. optimala apjoma
noteikS8anu  konktam
produktam vai
pakalpojumam.
Sniedz piererus, | Klasifice budzeta veidus
raksturojot budzeta pec to  nozmiguma,
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jédzienu un veidus.

izstradasanas sélou.
Identifice budzeta
izstradaSanas veidus
izmantojot pierarus.
Identifice budzeta
planoSanas procesu.
Apzinas uzémuma
budzeta izsfidaSanas un
planoSanas namiigumu
efekivas darfbas
nodroSiasanai.

Nosauc budzeta veidu anati un

veidojot savu budZet
pamatojot savu
planoSanu  konkitam
, UzZpémumam.

Izskaidro budzeta
izstradaSanas veidus u
sedbu.

Izverte efekivu budZetal
sasidiSanas metodiku
izvirzot savu ideju
uzpémuma dartbas
nodrosinsanai.

lzverte budzeta|
planoSanas proces
efektivitati un saskats
nakotnes potenglu

uzpémuma dartbai.

leteicamie avoti:
Alsina R., Zolotuhina K., Bojarenko J. Vibds gimatvedbas pamati. —1ga: RaKa, 2000.

Bizness pri robezm. Praktisks deedis jaunu tirgu apgari. — Rga, LU Akagmiskais apads, 2010.

Forands |. Biznesa vaghs tehnolgijas. — Rga: Latvijas Izgtibas fonds, 2009.

Hofs K. Biznesa ekonomika. idR: dna Rozes apgls, 2011.

Lace N. Uzemgjdartibas ekonomika: gZmuma alvi un pasvi. — Riga, RTU, 1993.
Jakovevs P. Ekonomika. Uzdevumi un ligtiS sggles. — Rga, RaKa, 2004.
Owinnikova |. Umemgjdarlibas ekonomika. —iBa, RTU, 2002.

Rurane M. FinanSu menedzments. ig&k RSEEBAA, 2005.

Uzgemuma daribas no@rteSana. — Rja: Lieti&as infornacijas dienests, 2008.

Zaripa V., Stéle I. FinanSu ginoSana ugemuna. — Riga: Lieti%as informacijas dienests, 2009.
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Sasniedzamais Temats leteicamais macibu M acibu sasniegumu apguvedrenu Macibu metodes
rezultats saturs indikatori
Vidgjs (pietiekams) Augsts apguves Metodes Metodes piengrs
apguves imenis limenis nosaukums

Izprot noZmigus | 7. Umémejdar- | 7.1. Biznesa pha Saprot biznesa f@ha | Izskaidro biznesa @ha | Projekta Biznesa pina izstade.
planoSanas bibas loma noZzmi uzemejdarlaba, | noami uzmemejdartkiba, | darbs Plana kopsavilkums.
pamatprincipus un planoSana.(5% | uzmémgejdarhbiba. ta sasidiSanas| ta sasidiSanas Biznesa pina prezericija.
planoSanas procesusno modua 7.2. Biznesa pha nepiecieSafbu. nepiecieSafbu.
Izprot umémuma| kopgja apjoma) | raksturojums un Prot racioali organizt | Prot racioali organizt
darhibas pinoSanas funkcijas. savu darbu atbilstogisavu darbu atbilsto3i
noZmigumu. 7.2.1. Biznesa pha | uzdevumam vai biznesauzdevumam vai bizneda
Zina un prot lietot visparigs idejai. idejai.
jédzienus: @ns, raksturojums. Plano un organiz savu| Prot pinot un organie
planoSana, phoSanag 7.2.2. Biznesa pha | darbu, ugemas| savu darbu, noteikt
metodes, [ahoSanas funkcijas. atbildibu par sava darbjprioritates, argumeat
veidi, pEnosanas 7.2.3. Nosagumi, rezultiem. savu viedokii.
virzieni, nerki, biznesa kas pievero, Piemem Emumu un
plans. izstradajot biznesa umemas atbiltbu par
SgEj iegat, apkopot un planu. savu izeli dazdas
analizt informaciju par 7.3. Biznesa jaha saimniecisks
sabiediba un konketaja izstradaSanas gaita. situacijas.
nozag notiekoSajiem 7.3.1. lEmuma Plano un organiz savu
ekonomiskajiem pienemsSana par darbu, ugemas
procesiem. S§ izprast biznesa fna atbildibu par sava darbp
planoSanas izstradaSanu. rezultiem.
metodolgijas galvenos 7.3.2. Idejas Sniedz piererus, | Lieto biznesa funkcijas
jautajumus. Spj atrisinat (projekta) raksturojot biznesa praktiskaj dartiba.
razoSanas un formuleSana. plana lietojumu| Izskaidro biznesa fha
pakalpojuma pinoSanas 7.3.3. Informacijas praktiskaji darhba. funkcijas un i
galveras probémas. vak3ana, Nosauc biznesa Pia | izstradaSanas
SyEj patstvigi izstradat sistematizSana un funkcijas. nosagumus.
biznesa pnu. anaize. Identificz biznesa pina | Klasificeé biznesa pina

Apzinas penoSanas 7.3.4. Uzemgjdartib | funkcijas, izmantojof funkcijas gc to
noZmi tautsaimnietba as misija, marki un pienerus. nozimiguma, veidojot
un uzemuma dariba. galvenie uzdevumi. | Nosauc nosagimus,| savu biznesa pha
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7.3.5. Unémuma
atraSaas vietas
izvéle.

7.3.6. Unémuma
juridiskas formas
izvele.

7.3.7. BrdoSanas
apjoma un
apgrozjuma
prognozsana.
7.3.8. RaZzoSanas
(pakalpojumu
sniegSanas) pha
izstradaSana.
7.3.9. Unémuma
organizatorisks
strukfiras
izstradaSana.
7.3.10. Tirgzidbas
(marketinga) aditaju
izstradaSana.
7.3.11. Unemgjdarhx

bas risku noteikSana,

7.3.12. Finan3u pha
izstradaSana.
7.4. Biznesa
aizstivéSana.

pha

kuri jaievero, izstadajot
biznesa pnu.

Apzinas biznesa pha
izstradaSanas
nozmigumu
uznémuma dibirasara.

funkciju anaizi un
pamatojot savu ideju
uzpemuma
nodibiraSanai.

Izskaidro ar pieriem
biznesa pgina funkcijas
un nosagumus.

Izverteé biznesa pina
funkcijas, kuras tikg
lietotas sava ugmuma
dibinasara.

Sniedz pierérus,
raksturojot biznesa
plana izstadaSanas
sedbu.

Nosauc biznesa pia
saturu un raksturo to.
Identificé biznesa pina
apaksnodai saturu,
izmantojot pierarus.
Sasaista hiznesa apk
noddas ar biznesa pta
izstradi un sg@j izveidot
savas ugemgjdarlabas

biznesa pnu.

Spej izstradat  sava
uzpémuma biznesa
planu.

Lieto iegitos mateglus
biznesa gina izstade.

Izskaidro biznesa pha
noddu un apakSnoda

saturu, balstoties ug
sava potenala
uzpémuma datiem.

Klasifice biznesa pina

noddas [&c to
noAmiguma, Vveidojot
savu potenaia
uzdevuma anai un
pamatojot savu ideju
uzneémuma
nodibiraSanai ar
nepiecieSafbu
apmierirat cilveku

vajadibas sabiedloa.
Izskaidro biznesa pha

strukfiru  un ieditos
rezulatus matedlu
apstade.

Izverte efekivu resursu
izmantoSanu, izvirzot
savu ideju ugemuma
nodibiraSanai un

analizjot to tirgus vid.
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Sniedz sava poterati

uzpemuma idejag
aprakstu.

Nosauc sava
potenciilas

uzmemgjdarbibas idejag
realizacijas apsiklus.

Sasaista biznesa apk
strukiru ar ieditiem
materéliem par savu

potenciilas idejas
istenoSanu.

SpEj prezentt savu
izstradato biznesa
planu.

5

Lieto iegitas ziraSanas

sava biznesa fha
izstrade.
Izskaidro biznesa pha

idejas dzvotsEju tirgus

apstiklos.
Izskaidro savg
potencilla uzeémuma

biznesa gna nodéas.
Izverte sava potenaia
uzpémuma biznesa
plana iegitos rezuliitus.
Diskut un aizsiv sav
biznesa pna iegitos
rezulfitus.

SpEj  aizsaveét  un

argumert savu
izstradato biznesa
planu.

leteicamie avoti:

Sundukova Z. Uggmuma gadagrskata sastiiSana. — Rja: RTU, 1997.

Tramps D., Svarcs T. Bizness taksla. — Rga: Zvaigzne ABC, 2010.
Uzsikt biznesu. — Rja: Lieti&as informicijas dienests, 2009.
Vasijeva L. Maza umeémuma izveidoSana. 4¢a: RTU, 1996.

Vasijeva L., SurZikovs R. Ekonomisko gitiju un lietig&o sgglu krajums. Macibu lidzeklis. — Rga: RTU, 2000.
Viksma A. Mani septi sdli biznesa uzkSanai. — Rya: Lietikas inforncijas dienests, 2009.

Atbalsts programmas komersantiem [gk€2012. gada 20. jaid]. Pieejamshttp://www.liaa.gov.Iv/lv/biznesa_abc/atbalsta._peangmas/
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Modulu istenoSanai nepiecieSamie &gibu un materialie [1dzeMi

Modulis Macibu un materialie lidzeWi Daudzums
Persoalais dators ar interneta pieglmu Katram izgitojamajam
Projektors un ekns vai interakt/a tafele 1 macibu tel
- Biroja materili (mapes, plastiita \acini, dokumentu kabatas) Katram izgitojamajam,
5 %5 pedagogam
g = Izdales matedli katra macibu priekSmei Katram izgitojamajam
.é o Macibu gamatas, periodika un nornigie akti Macibu grupai
£ s Kalkulatori Katram izgitojamajam
= § Gramatvedbas un uzskaites veidlapasp&muma dibiaSanas dokumentu veidlapas Katram izgitojamajam

Tafele (wlams — baklt ar atbilstoSiem rakanpiederumiem)

Macibu nodaribai, grupu darba orgaadjai nepiecieSamie biroja matai(markieri, krasains pafrs, imlapipas, &eres, papa tfele,
zibatmha)

Pedagogam
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